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Vorwort.

Die vorliegende Broschiire soll lhnen einen allgemei-
nen Einblick in die Welt der strukturierten Produkte
verschaffen. Allerdings stellt diese Broschiire keine
umfassende Darstellung aller Kriterien und Risiken
dar, die beim Kauf eines solchen Produktes beriick-
sichtigt werden miissen. Vor dem Abschluss einer
Transaktion sollten Sie die produktspezifische Doku-
mentation sorgfaltig lesen und die Grundsatze, wel-
che in der Broschiire «Besondere Risiken im Effekten-
handel» enthalten sind, im Auge behalten. Dariiber
hinaus sollten Sie sich in rechtlichen, steuerlichen,
finanziellen und buchhalterischen Fragen im Zusam-
menhang mit einem strukturierten Produkt beraten
lassen und lhren Kaufentscheid (einschliesslich
Priifung, ob sich ein Produkt fiir lhre Bedlirfnisse
eignet) auf der Grundlage lhres eigenen Urteils so-
wie der Beratung durch die von lhnen zugezogenen
Spezialisten treffen.

Strukturierte Produkte zeichnen sich durch Flexibilitat und
Effizienz aus. Sie ebnen Privatanlegern den Weg in eine
Vielzahl von Anlageklassen und -themen, die lange Zeit
nur institutionellen Investoren vorbehalten waren. Die
Broschure beschreibt die unterschiedlichen Auspragungen
und Einsatzmoglichkeiten von strukturierten Produkten,
ebenso wie die mit ihnen verbundenen Chancen und Risi-
ken. Die jeweiligen Ausfiihrungen sind mit konkreten Pro-
duktbeispielen illustriert und geben lhnen viele zusatzliche
Informationen an die Hand.

Zunachst geht der Blick allerdings noch einmal zurtick in
die Vergangenheit. Dabei werden Sie erfahren, dass struk-
turierte Produkte alles andere als eine kurzlebige Erfindung
der Neuzeit sind. Die Urspriinge dieser Anlageinstrumente
liegen wveit vor unserer Zeitrechnung.



Moderne Geldanlage
mit langer Tradition.

Termingeschéfte stellen die Basis fur jedes strukturierte
Produkt dar. Dabei handelt es sich um eine bilaterale Ver-
einbarung Uber den Kauf respektive Verkauf von bestimm-
ten Wirtschaftsgutern. Der Inhalt dieser Transaktion wird
nicht sofort nach Abschluss erfullt, sondern zu einem spa-
teren Zeitpunkt. Termingeschéafte haben eine lange Tradi-
tion. Tontafeln aus Mesopotamien weisen darauf hin, dass
schon lange vor unserer Zeitrechnung Geschafte auf Termin
abgeschlossen wurden. 500 v. Chr. gelang dem Mathe-
matiker Thales von Milet ein wahrer Coup: In Erwartung
einer Uppigen Olivenernte deckte er sich frah im Jahr mit
Optionen auf Olpressen ein. Zum Hintergrund eine kurze
Erklérung: Optionen sind eine Variante der Terminge-
schafte. Dabei hat der Optionskaufer das Recht (nicht

aber die Pflicht) zu entscheiden, ob er das mit dem Options-
verkdufer vereinbarte Geschaft zu vorab definierten Bedin-
gungen erflllen méchte. Man spricht im Zusammenhang

mit Optionen auch von einem «bedingten Terminge-
schaft». Zu den Konditionen einer Option gehdren u.a.
der Basiswert, der Preis, die Menge und die Laufzeit. Thales
von Milet hatte mit seinem Optionsgeschéft Erfolg. Als die
Bauern tatsachlich immense Ertrage einfuhren, waren
Olivenpressen heiss begehrt. Der Mathematiker Ubte seine
Optionen aus — er bezog die Pressen, also seinen Basis-
wert, zum glnstigen, vorab vereinbarten Preis und ver-
kaufte sie fur ein Vielfaches an die Olivenbauern. Das

alte Griechenland erlebte die Geburtsstunde des Termin-
markts.

Etliche Jahrhunderte spéater, im Jahre 1630, sorgten Ter-
mingeschafte wiederum fur eine Berticksichtigung im Ge-
schichtsbuch. Als hollandische Zuchter damit begannen,
verschiedene Arten von Tulpen miteinander zu kreuzen
und damit aus einfarbigen Blumen bunte, florale Feuer-

Zeitreise durch die Welt der Derivate und strukturierten Produkte

1750 v. Chr.
Der Anfang
Tontafeln aus Meso-
potamien deuten
auf erste Termin-
geschafte hin.

500 v. Chr.
Griechische Spekulation
Der Mathematiker Thales
von Milet kauft Optionen
auf Olivenpressen und
macht damit Gewinne.

Nur zu lllustrationszwecken

Landwirte sichern ihre Ernten

1630
Erste Blase
Blumenzwiebeln sind in
Holland heiss begehrt. Die
Optionen schiessen farmlich
in den Himmel. Es folgt
1637 ein heftiger Crash.

1150
Geschéftstiichtige
Landwirte

Uber Termingeschafte ab. Marktplatz.

Sie vereinbaren Preise fir
kunftige Erzeugnisse.

Warenterminborse
Mit der Warenterminborse
Chicago Board of Trade
(CBQT) entsteht ein riesiger




werke zauberten, wurde die Tulpe zum neuen Kultobjekt.
An den holléndischen Bérsen wurden Tulpenzwiebeln sel-
tener Zuchtungen schon bald parallel zu Aktien gehandelt.
So konnte man sich eine Option auf die gewinschte Tul-
pensorte kaufen, die den Kaufer fur den Erhalt einer ge-
wissen Menge Blumenzwiebeln zu einem bestimmten Preis
nach Ablauf von drei, sechs oder neun Monaten berech-
tigte. Die Optionen waren sehr begehrt, ihr Wert stieg
rasant an. Wenig spater fuhrten umfangreiche Gewinn-
mitnahmen jedoch rasch zu einer Normalisierung des
Preisniveaus — der Uberhitzte Markt korrigierte.

Anders als die Option (bedingtes Termingeschaft) sieht ein
unbedingtes Termingeschaft die Pflicht und den tatsachli-
chen Austausch von Waren vor. Sinn und Zweck solcher
Transaktionen ist die Risikosteuerung: Seit jeher verkaufen
Landwirte ihre Ernten auf Termin, um gegen mégliche

1973
Wichtige Formel
Fischer Black und Myron
Scholes verdffentlichen ein
Modell zur Berechnung von
fairen Optionspreisen:
Start fur den Handel
mit Call-Optionen.

1991
Vorreiterrolle
Der Schweizerische Bank-
verein, heute UBS, bringt
das erste Kapitalschutz-
produkt auf den Markt.

2006
Griindung des SVSP
Der Schweizerische Verband
fur Strukturierte Produkte
nimmt seine Arbeit auf.

Preisschwankungen gewappnet zu sein. Sie kénnen sicher
sein, dass die Vertragspartei die vereinbarte Menge zum
vorab festgelegten Preis sowie zum vereinbarten Zeitpunkt
abnimmt. Auf der Kauferseite solcher Termingeschafte
standen und stehen bis heute Unternehmen aus der Nah-
rungsmittelbranche. Sie kénnen mithilfe solcher Geschéfte
ihre Kosten planbar machen, denn sie haben bereits in der
Gegenwart eine klare Kalkulationsgrundlage fur die zu-
kinftigen Ausgaben (Rohstoffeinkaufe). Ende des 17. Jahr-
hunderts entstand im japanischen Osaka schliesslich der
erste Futures-Markt. Ein Future ist ein standardisiertes, un-
bedingtes Termingeschéft, welches an einer Terminmarkt-
bérse gehandelt wird. Kaufer und Verkaufer handeln auf
einer Plattform, die auf einheitlichen Vertragsstandards
basiert. Das 1848 gegrundete Chicago Board of Trade,
inzwischen als CME Group firmierend, gilt bis heute als
ein globales Epizentrum im Terminhandel mit Agrarwaren.

2009
Zusatzliche Sicherheit
Pfandbesicherte Zertifikate
minimieren das Risiko
eines Emittentenausfalls.

2007
Neue Plattform
Die beiden Borsenbetreiber
SWX Group und Deutsche
Bérse intensivieren ihre
Zusammenarbeit und

grinden Scoach.




Es sollte bis weit in das 20. Jahrhundert dauern, ehe Op-
tionen auch fur Privatanleger zu einem Thema wurden.
Der dafur entscheidende Durchbruch gelang den Finanz-
wissenschaftlern Fischer Black und Myron Scholes. Sie pra-
sentierten 1973 ein Modell, mit dessen Hilfe sie den fairen
Preis einer Option berechnen konnten. Auf dem Funda-
ment dieser bahnbrechenden wissenschaftlichen Arbeit
und stetig zunehmender IT-Leistungen und -kapazitaten
konnte die Erfolgsgeschichte der strukturierten Produkte
bis heute geschrieben werden. Strukturierte Produkte re-
prasentieren die Kombination von verschiedenen Produkt-
komponenten — wie beispielsweise die oben genannten
Optionen.

Durch die vielen Variationsmoglichkeiten und die hohe
Flexibilitat lasst sich fur fast jedes Anlagebedurfnis eine
passende Lésung zusammenstellen. Hierzu erfahren Sie
im weiteren Verlauf mehr. Ein wichtiges Kapitel steuerte
auch die erste vollelektronische Bérse fur Derivate bei.
1988 ging die Swiss Options and Futures Exchange, kurz
SOFFEX, in Zurich an den Start. Drei Jahre spater war es
der Schweizerische Bankverein (heute UBS AG), der das
erste strukturierte Produkt der Schweiz lancierte. Unter
dem Label GROI (Guaranteed Return on Investment) kam
ein Kapitalschutzzertifikat auf den Markt.

Was ist ein
strukturiertes Produkt?

Strukturierte Produkte gehoren zu den am starks-
ten wachsenden Finanzinstrumenten. Sie gelten als
innovativ, aber auch als komplex. Strukturierte Pro-
dukte heissen so, weil sie aus verschiedenen Baustei-
nen bestehen. Die Grundlage bildet immer ein Basis-
wert, beispielsweise eine Aktie, eine Anleihe, ein
Index, Devisen oder Rohstoffe wie Gold, Kupfer,
Rohdl oder Zucker. Mithilfe von einem oder mehre-
ren abgeleiteten Instrumenten besteht dabei das
Recht oder die Pflicht, den Basiswert oder irgendei-
nen anderen Wert zu bestimmten Bedingungen zu
kaufen oder zu verkaufen. Diese abgeleiteten Instru-
mente bezeichnet man als Derivate, das lateinische
Wort fur Ableitung.

Zu den bekanntesten Derivaten gehéren Optionen
oder Futures. Aus einem oder gleich mehreren Deri-
vaten kombinieren die Finanzexperten das struktu-
rierte Produkt. Sie legen fest, wie und zu welchen
Bedingungen die Ertrage dieser Kombination ausge-
zahlt werden sollen. Durch die vielen Variationsmog-
lichkeiten kénnen sie auf konkrete Kundenbedrf-
nisse eingehen und fur jedes Risikoprofil und jede
Markterwartung eine Losung strukturieren. Aus
rechtlicher Sicht handelt es sich bei strukturierten
Produkten um sogenannte Inhaberschuldverschrei-
bungen. Anleger nehmen dabei die Rolle des Glaubi-
gers ein, wahrend der Emittent als Schuldner fungiert.
Wie bei konventionellen Obligationen auch, muss in
diesem Zusammenhang zusatzlich das Ausfallrisiko
des Emittenten berlcksichtigt werden.







Strukturierte Produkte
als flexible Alleskonner.

Immer am Puls der Zeit

In unserer global vernetzten Welt ist Geschwindigkeit ein
entscheidender Faktor. Nur wer flexibel ist und schnell
reagieren kann, ist auch erfolgreich. Dies gilt umso mehr
fur den Kapitalmarkt, da hier zuweilen Trends quasi Uber
Nacht geboren werden. Strukturierte Produkte haben hier-
bei einen klaren Vorteil gegentber vielen anderen Anlage-
formen. Die Konzeption eines neuen Produkts — von der
Idee bis zur Emission — ist zeitnah umsetzbar, meistens
innerhalb weniger Tage. Emittenten reagieren seit jeher
rasch auf aktuelle Marktédnderungen, Themen und Trends.
Mit strukturierten Produkten kénnen Anleger so nicht nur
langfristige Strategien umsetzen, sondern auch kurzfristig
auftretende Chancen am Markt taktisch nutzen.

Nicht nur beim Emissionsprozess geht es um Tempo, auch
der Handel der Produkte muss schnell und reibungslos
vonstattengehen. An der Borse kotierte strukturierte Pro-
dukte werden unter normalen Marktbedingungen wah-
rend der gesamten Laufzeit liquide gehandelt.

Heute ist es Gold, morgen sind es vielleicht die «Emerging
Markets», und eine Woche spater bilden Energierohstoffe
den aktuellen Trend am Kapitalmarkt. Auch wenn das
vielleicht etwas Uberspitzt formuliert ist, Investmenttrends
entstehen oftmals Uber Nacht. Entwicklungen mussen
schnell nachvollzogen werden. UBS unterstitzt Sie mit
individuellen und kapitalmarktorientierten strukturierten
Produkten.

Kurzer Prozess, schneller Effekt

Rohstoffe

Zinsen/
Devisen

Nur zu lllustrationszwecken

In aktuelle Anlagetrends ist heutzutage einfach und
bequem in Form von strukturierten Produkten investierbar.

1. Idee und Konstruktion
2. Zeichnung und Vertrieb
3. Reguldrer Handel



Effizient am Markt

Unzahlige Moglichkeiten

Die Globalisierung hat die Welt nachhaltig verandert. Politi-
sche und 6konomische Grenzen sind Geschichte, Handels-
strome verlaufen im 21. Jahrhundert quer durch alle Konti-
nente und Kulturen. Folgen hatte diese Entwicklung auch
fur die Geldanlage. Langst ist die Auswahl nicht mehr auf
heimische Wertpapiere oder Sparformen beschrankt. Heute
kénnen Sie |hr Kapital in unzahlige Markte und Anlageklas-
sen investieren. Strukturierte Produkte sind dabei ein opti-
maler Wegbegleiter. Sie erschliessen Privatanlegern Berei-
che, die lange Zeit nur professionellen Investoren offen-
standen. Mit individuellen Anlagelsungen schaffen struk-
turierte Produkte einen einfachen und effizienten Zugang
in die weite Welt der Kapitalmaérkte. Das ist noch nicht al-
les: Mit diesen modernen Anlagevehikeln kénnen Sie auch
in spezielle Themen und Strategien investieren.

Mit einer Transaktion in einen Markt investieren
Haufig reicht eine einzige Transaktion, um ein breit ge-
streutes Investment in eine bestimmte Anlageklasse einzu-
gehen. Beispiel Swiss Market Index (SMI): Mithilfe eines
Tracker-Zertifikats konnen Sie beispielsweise an der Kurs-
bewegung der 20 grossten Konzerne der Schweiz teil-
nehmen und somit einfach und kostengunstig an der
Entwicklung des heimischen Aktienmarktes partizipieren.

Obendrein ist dieses Investment bestens skalierbar. Ein
Blick auf den Stand des SMI reicht, und Sie wissen, wie
sich hre Position entwickelt hat. Gleiches gilt im Rohstoff-

BRIC-Staaten: Synonym fiir Wachstum

bereich. Strukturierte Produkte machen ein diversifiziertes
Engagement in den Kursbewegungen von Ol, Getreide
& Co. erst moglich.

Aktienmarkte — am Puls der Wirtschaft

Die grossen Aktienmaérkte mit bekannten Leitindizes wie
S&P 500, EURO STOXX 50, NIKKEI 225 oder Swiss Market
Index (SMI) haben sich zum viel beachteten Gradmesser
fur die Entwicklung der jeweiligen Volkswirtschaft ent-
wickelt. Neben den etablierten Borsen der westlichen In-
dustriestaaten ricken dabei die Aufsteiger aus Schwellen-
landern wie Brasilien, Russland, Indien oder China in den
Vordergrund. Laut Daten der World Federation of Ex-
changes zogen die Borsen in der Region Asien-Pazifik
2009 bei den Handelsumsatzen mit Aktien an Europa vor-
bei. Egal, in welchen Markt oder in welche Region Sie in-
vestieren mochten — strukturierte Produkte erméglichen
Ihnen die Aufnahme unterschiedlichster Anlageregionen
in |hr Portfolio.

Ob in der Tageszeitung, im Fernsehen oder im Internet:
Tagtaglich stehen Anleger einer wahren Flut an Informatio-
nen gegenuber. Haufig ist dabei von Megatrends die Rede.
Zu den wohl am haufigsten genannten Schlagwértern zah-
len auch die sogenannten «Emerging Markets». Dieser Be-
griff steht fur sogenannte Schwellenlander, die dank Glo-
balisierung, technischen Fortschritts und eines teils immensen
Reichtums an Bodenschatzen ein rasantes Wirtschafts-
wachstum erleben. An der Spitze dieser Entwicklung ste-
hen die sogenannten BRIC-Lander. Dieses Quartett setzt
sich aus Brasilien, Russland, Indien und China zusammen.

Unter dem Kurzel BRIC sind Brasilien, Russland, Indien und China zum Inbegriff aufstrebender Wachstumsmarkte
geworden. Der grosse gemeinsame Faktor des Landerquartetts ist das starke Wirtschaftswachstum. Die vier Staaten
produzieren aber nicht nur gunstig fur den Weltmarkt oder exportieren Rohstoffe. Aufgrund zunehmenden Wohl-
standes zeigen sie mittlerweile auch im Inland grosses Wachstumspotenzial. Bereits in wenigen Jahrzehnten rechnen
Okonomen damit, dass BRIC die heutigen entwickelten Wirtschaftsméachte verdrangen werden.

Prognose Bruttoinlandsprodukt Rang Rang

(BIP)-Entwicklung bis 2050 2009 Land BIPinMrd.$ 2050 Land BIPin Mrd. $
1 USA 14 256 1 China 51 180
2 Japan 5068 2 USA 37 876
3 China 4 909 3 Indien 31313
4 Deutschland 3347 4 Brasilien 9 235
5 Frankreich 2 649 5 Japan 7 664
6 Grossbritannien 2 175 6 Russland 6112

Quelle: Weltbank, PWC; Stand: Juli 2011



Rohstoffe - boomender Markt mit Tiicken

Der Handel mit Naturwaren hat Tradition. Tontafeln aus
Mesopotamien zeigen, dass bereits 1750 v. Chr. Rohstoff-
geschafte abgeschlossen wurden. In den letzten Jahren
sind die Preisentwicklungen bei Rohstoffen wie Rohdl,
Gold oder Industriemetallen stark in das offentliche Inte-
resse gertickt. Vor allem wegen der steigenden Nachfrage
aus den aufstrebenden Volkswirtschaften — speziell China
und Indien — haben sich viele Preise flr Rohstoffe verviel
facht. Beispielsweise sind Edelmetalle in den Fokus der An-
leger gertickt. So sind die Preise einiger Edelmetalle in den
letzten Jahren stark gestiegen. Ebenso rticken Energieroh-
stoffe als investierbare Guter auf den Radar der Anleger.

In der Praxis lauft ein grosser Teil des Handels von Rohstof-
fen Uber Terminkontrakte ab. Das bedeutet, Rohstoffhand-
ler kaufen bzw. verkaufen sogenannte Futures, welche
feste Liefer- bzw. Abnahmeverpflichtungen der entspre-
chenden Rohstoffe zu einem Zeitpunkt in der Zukunft re-
prasentieren. Bei Futures handelt es sich um standardi-
sierte Kontrakte, die an Terminborsen gehandelt werden.
Rohstoff-Futures werden per Laufzeitende in der Regel
physisch beliefert. Spatestens hier fangen die Schwierig-
keiten an. Schliesslich durften die wenigsten Anleger ein
Interesse daran haben, die Ware tatsachlich geliefert zu
bekommen. Beispielsweise bezieht sich der an der Waren-
terminbérse Intercontinental Exchange (ICE) gehandelte
Rohél-Future auf 1 000 Barrel oder annghernd 160 000 Li-
ter. Angesichts der immensen Transport- und Lagerkosten
ist fUr Privatanleger eine physische Handhabung von Roh-
stoffen nahezu unmaéglich.

Strukturierte Produkte bieten hier eine intelligente Még-
lichkeit, um von den Entwicklungen der Rohstoffmarkte
zu profitieren — ohne jedoch eine tatsachliche Liefer- oder
physische Abnahmeverpflichtung des jeweiligen Rohstoffs
zu haben. Inzwischen gibt es auf viele Rohstoffe oder
Rohstoffindizes entsprechende strukturierte Produkte.

10

Contango oder Backwardation?

Wer Rohstoffe handelt, bezieht sein Geschaft oftmals
auf einen Finanzterminkontrakt. Liquide Terminkon-
trakte haben gewshnlich eine Laufzeit von nur weni-
gen Monaten. Es muss demnach von Zeit zu Zeit (vor
Eintritt des Liefertermins) eine Ablésung laufender
Kontrakte durch neue vorgenommen werden, um
eine physische Lieferung zu vermeiden. Diese im
Fachjargon als «Rollen» bezeichnete Vorgehensweise
macht Rohstoffinvestments ohne Laufzeitbegrenzung
moglich. Unabhangig von der aktuellen Entwicklung
am Rohstoffmarkt kann der Austausch der Futures
jedoch den Wert eines Investments beeinflussen.
Rolleffekte treten auf, sobald der Preis des neu an-
visierten Terminkontrakts vom Verkaufspreis aus dem
Verkauf des auslaufenden Futures abweicht. Roll-
effekte kédnnen sich positiv wie auch negativ auf die
Wertentwicklung der jeweiligen Anlage auswirken.
Ob Rollgewinne oder Rollverluste anfallen, hangt von
der aktuellen Marktsituation ab.

Mit «Contango» wird eine Konstellation beschrieben,
in der die Futures-Preise mit Lieferdatum in der Zu-
kunft héher sind als jene in der Gegenwart. Ein Wech-
sel in den nachsten, héher notierenden Kontrakt ist
also teurer. Lager- und Versicherungskosten kénnen
beispielsweise dazu fuihren, dass Rohstoffe mit Liefer-
termin in der Zukunft teurer sind als zum gegenwarti-
gen Zeitpunkt. Das Gegenteil gilt, wenn sich der Future
in der sogenannten «Backwardation» befindet. Das
heisst, die kiinftigen Terminkurse liegen unter dem
aktuellen Preis, der bei sofortiger Lieferung fallig ware.
Aus diesem Grund kénnen Rollgewinne erzielt werden.
Nach dem Rollvorgang ist der Anleger mit dem glei-
chen Wert nun Inhaber von mehr Kontrakten als vor-
her. Zur Backwardation-Konstellation kommt es, wenn
der Markt die sofortige Verflgbarkeit eines Rohstoffs
héher bewertet als eine spatere Lieferung. Der Grund
hierfir kénnen beispielsweise Lieferengpasse sein.

Contango Backwardation

Preis des Futures Preis des Futures
110 100

e\
100/ 90 K

Jan Jul Jan Jan Jul Jan

Nur zu lllustrationszwecken



Zins- und Wahrungsanlagen komplettieren die Palette
Strukturierte Produkte bieten Ihnen auch einen effizienten
Zugang zu den Anlageklassen Zinsen/Obligationen sowie
Fremdwahrungen. Der Handel von Schuldverschreibungen
zahlt zu den altesten Bereichen des Kapitalmarkts. Bereits
im 13. Jahrhundert wurden in der Lombardei Schuldver-
schreibungen gehandelt. Die ersten liquiden Obligationen-
markte entwickelten sich in Amsterdam und London. Seit
den 1980er Jahren hat der Anteil an Unternehmen, die
Schuldverschreibungen emittieren, drastisch zugenom-
men. Mittlerweile haben sich festverzinsliche Wertpapiere
zu einem elementaren Bestandteil von institutionellen
Portfolios — speziell bei Versicherungen und Pensionskas-
sen, aber auch als Sicherheiten fur Finanzmarkttransaktio-
nen — entwickelt. Die Marktstruktur der Obligationen-
markte ist recht fragmentiert, da es inzwischen unter-
schiedlichste Auspragungen hinsichtlich Schuldnerqualitat,
Laufzeit und Produkteigenschaften gibt. Man unterschei-
det bei Obligationen grundsatzlich zwischen drei grossen
Schuldnersegmenten: staatliche Schuldner — also Lander
wie die Schweiz, Deutschland oder die USA — welche im
Fachjargon als «Sovereigns» bezeichnet werden; Schuld-
ner mit einer impliziten Garantie eines Staates oder einer
Staatengemeinschaft — hierzu zahlen Organisationen wie
z.B. die Europaische Investitionsbank EIB oder die Welt-
bank («Supranationales») — und schliesslich Unternehmen
(«Corporates»).

Man unterteilt die Marktsegmente klassischerweise in den
Geldmarkt und den Anleihemarkt. Erstgenannter orientiert
sich an Laufzeiten von bis zu einem Jahr. Wichtige Zins-
satze zur Finanzierung oder Anlage im kurzfristigen Geld-
markt sind die sogenannten LIBOR-S&atze (z.B. CHF LIBOR
oder EURIBOR). Die «London Interbank Offered Rates»
(LIBOR) reprasentieren eine internationale Richtgrosse, zu
denen Banken am Markt Gelder von anderen Banken auf-
nehmen kénnen beziehungsweise angeboten bekommen.
Auch eine Ausrichtung auf bestimmte Zinsmarkte ist mit-
tels strukturierter Produkte in vielfaltigen Varianten in
Bezug auf die individuellen Anlagebedurfnisse bequem
maoglich. Unter dem Begriff des Anleihemarkts werden
Obligationen mit einer Laufzeit von mehr als einem Jahr
zusammengefasst. Als Schuldner wird der Emittent der
Obligation bezeichnet. Dieser schuldet dem Glaubiger den
vereinbarten Zins sowie die Ruckzahlung des Nennwerts
per Laufzeitende. Schuldner kénnen auch Staaten wie die
Schweiz («Eidgenossenschaft»), Deutschland («Bundesan-
leihen») oder die USA («U.S. Treasuries») sein.

Grosse Aufmerksamkeit geniessen zunehmend die Wechsel-
kursbeziehungen der verschiedenen Staaten. Die Entwick-
lung auf den Devisenmaérkten ist naturlich auch fur jeden
Anleger relevant, der ausserhalb seiner Heimatwahrung
investiert. Ebenso ist es mit strukturierten Produkten in-
zwischen unkompliziert, ganz gezielt auf bestimmte, er-
wartete Devisenentwicklungen zu setzen. Anleger kénnen
also auch makrotkonomische Investmentstrategien in ihren
Portfolios mit strukturierten Produkten abbilden. Entwi-
ckelt sich beispielsweise eine Volkswirtschaft Gberdurch-
schnittlich gut, verhilft dies in der Regel auch der jewei-
ligen Wahrung des betreffenden Staates zu Aufwertungen
gegentber Wahrungen von anderen, wirtschaftlich schwa-
cheren Staaten. Ebenso kénnen auch Staatsdefizite sowie
die Hohe des Leitzinses auf die Wechselkursentwicklung
eines Landes bzw. eines Wirtschaftsraums Einfluss nehmen.




Ob Hausse oder Baisse -
passgenaue Umsetzung der Markterwartung

Jeder, der sein Geld an den Kapitalméarkten anlegen
mochte, steht vor dem gleichen Dilemma: Wann ist der
richtige Einstiegszeitpunkt? Da dies niemand mit Gewviss-
heit sagen kann, gehen Anleger beim Kauf einer Aktie
automatisch ein Risiko ein. Denn nur bei einer Aufwartsbe-
wegung wirde sich in diesem Fall ein Engagement lohnen.
Aktien, wie auch alle anderen Anlageklassen, kennen aber
nicht nur eine Richtung, sondern aufwarts, abwarts und
auch seitwarts. Die Schwankungsfreudigkeit hat seit dem
Jahrtausendwechsel deutlich zugenommen. Lag das Volati-
litatsharometer VIX in den 1990er Jahren im Durchschnitt
bei 18,8%, betrug es im ersten Jahrzehnt des neuen Jahr-
tausends 23,1%. Wahrend des Platzens der New Economy-
Blase 2001 bis 2003 und der Finanzkrise 2008 sprang die
Schwankungsbreite auf historische Spitzenwerte. So stieg
der Volatilitatsindex (VIX) beispielsweise innerhalb von funf
Monaten um knapp 500%. Das richtige Timing zu finden,
wird also immer schwieriger.

VIX -
Gradmesser fiir die Nervositdt.

Der Volatilitatsindex (VIX) zeigt die erwartete Schwan-
kungsbreite des weltweit am meisten beachteten
Aktienindex, des S&P 500, auf. Berechnet wird der
Index anhand von Optionspreisen. Ein hoher Indexwert
deutet auf einen unruhigeren Markt hin, niedrige No-
tierungen lassen dagegen weniger starke Kursschwan-
kungen erwarten. In der Regel weisen der VIX und
der S&P 500 eine entgegengesetzte Entwicklung auf.
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Das richtige Produkt zur richtigen Zeit

Es liegt in der Natur des Anlegers, am liebsten in steigende
Markte zu investieren. Mit strukturierten Produkten ist dies
auf vielfaltige Weise méglich. Je nach Risikoappetit bietet
UBS unterschiedliche Moglichkeiten. Fur Anleger, die ganz
einfach auf einen steigenden Markt setzen méchten, bieten
beispielsweise Tracker-Zertifikate eine adaquate Losung.

Auf ausschliesslich steigende Kurse zu setzen, muss aber
nicht immer sinnvoll sein. Speziell in Marktphasen, in de-
nen die Kurse auf der Stelle treten, bleiben Engagements,
die in erster Linie von steigenden Kursen profitieren, meist
chancenlos. Strukturierte Produkte aus dem Bereich «Ren-
diteoptimierung» spielen in solchen Situationen ihre Star-
ken aus. Chancen auf Ertragsverbesserung in Seitwarts-
phasen lautet hier das Schlagwort. Der klare Mehrwert:
Auch in sich seitwarts bewegenden oder gar leicht fallen-
den Markten besteht die Méglichkeit, attraktive Ertrags-
chancen zu erwirtschaften. In Zeiten einer Stagnation des
Basiswerts kbnnen somit attraktive Gewinne erzielt und
eine echte Uberrendite gegenuber der Direktanlage erwirt-
schaftet werden. Wie eingangs beschrieben, haben die
vergangenen Jahre gezeigt, dass die Kurse auch kraftig in
die Tiefe rauschen kénnen. Mit strukturierten Produkten
sind in einem «Barenmarkt» ebenfalls Gewinne moglich.
Mit Tracker-Short-Zertifikaten lasst sich zum Beispiel eine
negative Marktmeinung genauso umsetzen, denn der
Wert dieses Produkts steigt bei einem fallenden Kurs des
Basiswerts.

VIX-Verlauf von Januar 1990 bis September 2011
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Individuell fiir jeden Anlegertyp

Grundsatzlich sollte die Anlagestrategie auf die individuelle
Lebenssituation zugeschnitten sein. Haufig lassen sich die
finanziellen Ziele auch von den persénlichen Lebenszielen
ableiten. Und daraus ldsst sich dann auch auf die Risiko-
neigung schliessen. Investoren, die beispielsweise nach
Ausbildung oder Studium damit beginnen, Geld anzule-
gen, bevorzugen oftmals héhere Renditen — gehen gleich-
zeitig aber auch héhere Risiken ein. Mit Familiengrindung
kann sich beispielsweise auch die Risikoneigung veran-
dern. Schliesslich gilt es dann immer mehr, an kinftige
Ausbildungskosten der Kinder zu denken. Mit Blick auf
den verdienten Ruhestand geht der Fokus oftmals noch
mehr auf Sicherheit und Schutz des erarbeiteten Kapitals.
Das angesparte Vermégen soll méglichst lange ausreichen
oder die ersehnte Weltreise nun endlich Realitat werden.
Wie auch immer sich Ihre persénliche Lebenssituation dar-
stellt, es gilt, bei jedem Anlageentscheid das Gesamt-
depot im Auge zu behalten. Nur mit der richtigen Kombi-
nation aus Rendite und Sicherheit Iasst sich das individuelle
Chance-Risiko-Profil aufrechterhalten. Das gilt ebenso fur
die Laufzeiten der verschiedenen Produkte. Auch hier kén-
nen Sie mit einer optimierten Mischung ein bestmagliches
Ergebnis erzielen.

Der UBS-Beratungsansatz

Uberprifen Verstehen

Gemeinsam
an der
Performance
arbeiten

Entscheiden
und Umsetzen

Vorschlagen

Nur zu lllustrationszwecken

Bevor Sie einen Investmententscheid treffen, sollten Sie
sich tber lhre eigene individuelle Risikoneigung sowie Uber
Ihre Markterwartungen und Ziele Klarheit verschaffen.
Nicht jedes Produkt ist auch fur jeden Anleger geeignet.
Der UBS-Beratungsansatz verlduft wie folgt: Zuerst werden
die BedUrfnisse und finanziellen Ziele erfasst, anschliessend
die passende Losung gesucht und diese schliesslich auch
umgesetzt und regelmassig Uberprift.

Der Aspekt Renditechance sollte nicht die alleinige Ent-
scheidgrundlage bei einer Anlage sein. Rendite und Risiko
eines Investments sind immer untrennbar aneinanderge-
koppelt. Tendenziell mussen bei héheren Renditechancen
auch hohere Risiken in Kauf genommen werden. Daher
gilt es, vor der Investition zuallererst das individuelle
Rendite-Risiko-Profil zu bestimmen.
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Risikopraferenzen im Uberblick Auf einen Blick

Geringe Risikopraferenz Wesentliche Stérken von strukturierten Produkten:

Fur Anleger mit geringer Risikotoleranz steht Sicherheit bei
der Geldanlage an erster Stelle. Dennoch méchte dieser
eher konservative Anlegertyp an den Chancen am Kapital-
markt zumindest teilweise partizipieren. Seine wichtigsten
laufenden Ertragsquellen sind hierbei Zins- und Dividen-
deneinnahmen, erganzt durch geringe Kapitalgewinne.
Maogliche Kursschwankungen der Anlagewerte sollen so
gering wie méglich sein. Tendenziell steht bei diesem eher
konservativen Anlegertyp der Kapitalerhalt im Vordergrund.

Flexibel
Jede Markterwartung
|&sst sich umsetzen.

Umfassend
Mittlere Risikopraferenz Zugang zu verschiedens-
Dieser Anlegertyp verfolgt eine moderate Anlagestrategie ten Markten, Themen
und mochte in diesem Zusammenhang einen langfristigen und Anlageklassen.

Wertzuwachs seiner Anlagen erzielen. Durch seine etwas

hohere Risikobereitschaft sind Anlagen fur ihn geeignet,

die zwar erfahrungsgemass eine mittlere und damit etwas  nur zu lllustrationszwecken
hohere Kurs- beziehungsweise Wertschwankung aufwei-

sen, gleichzeitig aber auch gréssere Chancen bieten. Aus

diesem Grund bevorzugt der moderate Anlegertyp eine

ausgewogene Mischung, was das Chance-Risiko-Profil an-

geht. Die wichtigsten laufenden Ertragsquellen sind Zins-

und Dividendeneinnahmen, erganzt durch Kapitalge-

winne.

Hohe Risikopraferenz

Das Ziel dieses Anlegertyps ist primar die Erzielung eines
langfristig betrachtlichen Wertzuwachses seiner Anlagen.
Dabei verfolgt er eine aggressive Anlagestrategie, um die
Erwirtschaftung von Uberdurchschnittlich hohen Renditen
zu ermdglichen. Seinen Plan setzt der risikoorientierte
Charakter auch situativ um und ist gleichzeitig bereit, er-
hohte Schwankungsbreiten seiner Anlagewerte zu akzep-
tieren. Zu seinen hauptsachlichen Ertragsquellen zahlen
Kapitalgewinne, erganzt durch in der Regel geringe lau-
fende Ertrage aus Zins- und Dividendeneinnahmen.

Jeder Anleger denkt, fuhlt und handelt anders. Individuelle
Investmentstrategien sind also nétig, um die Bedurfnisse

in Abhangigkeit von Chance und Risiko bestméglich zu
befriedigen. Egal, ob geringe, mittlere oder hohe Risiko-
praferenz — das Gesamtpaket aus Anlegerprofil und Produkt
muss im gesamten Portfoliokontext stimmen. Allgemein
gilt bei Finanzprodukten: je grosser die Chance, desto
hoher auch das Risiko. UBS bietet fur jedes Anlageziel und
fur jede Risikoneigung perfekt zugeschnittene Lésungen.
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Individuell
Fur jeden Anlegertyp
das passende Produkt.

Liquide

Ein Kauf und Verkauf
ist unter normalen
Marktbedingungen
jederzeit maglich.






Passgenaue Losungen
aus erster Hand.
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Individuell fiir jeden Anlegertyp

UBS hat eine bersichtliche und leicht verstandliche Ein-
teilung der strukturierten Produkte in folgende vier Haupt-
kategorien entwickelt: Schutz, Optimierung, Partizipation
und Hebel. Ausgangspunkt fir die Zuordnung ist der
Zusammenhang zwischen dem Ertragspotenzial und dem
Risiko eines Produktes. Insofern reicht die Kategorisierung
von den defensiveren Schutzprodukten bis hin zu den risiko-
reichen Hebelpapieren. Durch die Kennzeichnung mit einem
bestimmten Farbcode (von blau = Schutz bis rot = Hebel)
maochten wir lhnen visuell helfen, sich in dem dynamischen
Umfeld rasch zurechtzufinden.

»
L

Ertragspotenzial

Optimierung

SVSP-Risikokennzahl

Mithilfe der SVSP-Risikokennzahl kénnen Anleger
das Marktrisiko eines strukturierten Produkts ab-
schatzen. Die Kennzahl basiert auf dem Ansatz des
Value-at-Risk (VaR). Insgesamt werden Anlagen in
sechs Risikoklassen eingeteilt. Eine Anlage der Kate-
gorie 6 ist mit dem héchsten Risiko verbunden,
Kategorie 1 bedeutet dagegen das geringste Risiko.

Nur zu lllustrationszwecken Risiko
Risikoklasse Risiko vergleichbar mit
tief Geldmarkt, Sparkonto
moderat  Anleihen
mittel Portfolio-Anleihen/Aktien
erhoht Blue-Chip-Aktien
hoch Nebenwerte, Schwellenlander

sehr hoch Optionen (Hebelprodukte)

Quelle: Schweizerischer Verband fir Strukturierte Produkte
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Schutz

Anlageziel «Schutz»

Die immer wiederkehrenden schwankungsintensiven Bor-
senphasen haben in den vergangenen Jahren bei vielen
Anlegern das Sicherheitsbedurfnis verstarkt. Zu den be-
kanntesten und zugleich altesten strukturierten Produkten
gehort die «Capital Protected Note» (CPN). Dabei handelt
es sich um ein Produkt aus der Kategorie «Schutz». Der
Schweizer Verband fur Strukturierte Produkte (SVSP) fihrt
diese Produkte unter der Kategorie «Kapitalschutz».

Kapitalschutzprodukte stellen die risikodrmste Variante
von strukturierten Produkten dar und eignen sich so be-
reits fir Anleger mit geringer bis moderater Risikotoleranz.
Allen Produkten dieser Gattung ist gemeinsam, dass sie
entweder einen hohen oder vollstandigen Schutz des No-
minals anstreben. Dieser bezieht sich in der Regel auf das
Laufzeitende. Das bedeutet, dass zur Falligkeit eine Min-
destrlickzahlung erfolgt. Wahrend der Laufzeit kann das
strukturierte Produkt allerdings auch unterhalb des Kapi-
talschutzniveaus notieren. Der Kapitalschutz bei Falligkeit
pendelt zwischen 90% und 100% des Nominals, je nach
Produktausstattung. Vom Kapitalschutz ausgenommen ist
das Emittentenrisiko. Kommt es zu einem Zahlungsausfall
des Emittenten, so missen wie bei konventionellen Obli-
gationen auch bei Schutzprodukten Verluste in Kauf ge-
nommen werden. Auch die Renditechance kommt bei den
«Capital Protected Notes» nicht zu kurz: Steigt der Kurs
des zugrunde liegenden Basiswertes, nehmen Anleger ent-
sprechend der vorab fixierten Partizipationsrate an der
Wertsteigerung teil. Die Partizipation kann je nach Pro-
duktausstattung in den folgenden Auspragungen stattfin-
den: proportional oder aber auch Uber- bzw. unterpropor-
tional. Kapitalschutzniveau und Partizipationsrate sind
dabei Ublicherweise miteinander verknipft. Wahlen Anle-
ger beispielsweise einen hoheren Kapitalschutz, geht dies
normalerweise zulasten der Partizipationsrate.

Die weitaus grosste Produktpalette mit dem besten Kapi-
talschutz findet sich im Zinsbereich. Bei der Callable Daily
Range Accrual Note (CDRAN) beispielsweise sind die Cou-
ponzahlungen im Voraus nicht bekannt und somit varia-
bel. Sie sind von der Bedingung abhangig, an wie vielen
Tagen wahrend der Couponperiode der zugrunde liegende
Geldmarktzins innerhalb einer vordefinierten Bandbreite
notiert. Je nach Anzahl der taglichen Becobachtungen, an
denen diese Bedingung erfullt ist, kann eine Mehrrendite
zu einer traditionellen Anleihe resultieren.
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Beispiel
Callable Daily Range Accrual Note (CDRAN)
auf 3-Monats-USD-LIBOR

Eine CDRAN bezieht sich zum Beispiel auf den 3-Monats-
USD-LIBOR. Fiir jeden Tag, an dem der Geldmarktzins
waéhrend einer jeweiligen Zinsperiode innerhalb der defi-
nierten Bandbreite von 0% bis 5% p.a. notiert, erhalten
Anleger am Zinszahltag einen anteiligen Zins in H6he von
5,125% p.a. Quartalsweise werden die so angesammelten
variablen Zinszahlungen an den Anleger ausgeschtittet.
Die Riickzahlung des Nominals ist am (vorzeitigen oder
regulédren) Riickzahlungszeitpunkt zu 100% geschditzt.

Die detaillierte Produktausstattung ist im jeweils
gliltigen Termsheet schriftlich dargestelit. Bitte
beachten Sie auch die jeweiligen Risikohinweise.

Der SVSP fiihrt dieses Produkt unter
«Kapitalschutz mit Coupon» (1140).

SVSP-Risikoeinstufung: (DE3E)X2)5)6)




Auch ein beliebtes Anlageinstrument sind die Callable
Step-Up Notes (CSUN). Aufgrund des Geldmarktcharakters
partizipiert der Anleger auch bei diesem Produkt nicht an
maoglichen Kursgewinnen eines Basiswertes. Stattdessen
bietet die CSUN — wie die CDRAN - attraktive Coupon-
chancen, die Uber denen von konventionellen Obligatio-
nen liegen kénnen. Der Investor erwirbt mit der CSUN
eine Anleihe verbunden mit Couponzahlungen, welche
wahrend der Laufzeit Schritt fur Schritt ansteigen. Das No-
minal ist zu 100% am (vorzeitigen oder regularen) Rick-
zahlungszeitpunkt geschitzt.

Beispiel
CHF Callable Step-Up Note (CSUN)

Bei der CHF Callable Step-Up Note sind die jahrlichen Zins-
zahlungen bereits bei Emission fixiert worden. Von anfang-
lich beispielsweise 2,0% p.a. nehmen die Coupons pro
Jahr um 0,1% bis zu 2,6% p.a. zu. Flr Anleger bietet die
CHF Callable Step-Up Note eine attraktive Alternative zu
klassischen Zins- oder Geldmarktangeboten. Die Riickzah-
lung des Nominals ist am (vorzeitigen oder reguldren)
Riickzahlungszeitpunkt zu 100% geschditzt.

Die detaillierte Produktausstattung ist im jeweils
gliltigen Termsheet schriftlich dargestelit. Bitte
beachten Sie auch die jeweiligen Risikohinweise.

Der SVSP fiihrt dieses Produkt unter
«Kapitalschutz mit Coupon» (1140).

SVSP-Risikoeinstufung: (DE3E)4X5)6)

Chancen und Risiken

¢ Partizipation an Kurschancen oder
erhéhte Couponchancen gegeniiber
konventionellen Anleihen

Hoher oder vollstandiger Kapitalschutz*

Kapitalschutz greift nur per Laufzeitende
Schwankungen wahrend der Laufzeit moglich
Teilweise Chancenreduzierung zugunsten

der Schutzkomponente

Beliebte UBS-Produkte
[ ]
[ ]
[ ]
[ ]

* Das Emittentenrisiko ist zu beachten.

Capital Protected Notes (CPN)

Callable Step-Up Notes (CSUN)

Callable Daily Range Accrual Notes (CDRAN)
Floating Rate Notes (FRN)/Fixed Rate Notes
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Optimierung

Anlageziel «Optimierung»

Die richtige Anlagestrategie bildet den Grundpfeiler fr
eine effiziente Kapitalanlage. Aber was, wenn die Markte
in einer Seitwaértsphase feststecken? Mit den passenden
strukturierten Produkten kénnen Sie Ihr Portfolio und folg-
lich auch Ihre Gewinnaussichten optimieren. Unter «Opti-
mierung» halt UBS Produkte flr Anleger mit moderater bis
hoher Risikotoleranz bereit, die in seitwarts tendierenden
Markten mehr aus ihrem Anlageportfolio herausholen
mochten.

GOAL (Geld-oder-Aktien-Lieferung) nennen sich die struk-
turierten Produkte von UBS, die dank ihrer besonders
chancenreichen Ausgestaltung zu den beliebtesten Anla-
gevehikeln zahlen. Diese werden im allgemeinen Sprach-
jargon auch als «Reverse Convertibles» bezeichnet. Bei
GOALs mussen Sie zwischen der Zahlung der Coupons
und der Rickzahlung des Kapitals unterscheiden. Die at-
traktiven Coupons erhalten Sie regelmassig und unabhan-
gig von der Kursentwicklung des zugrunde liegenden Ba-
siswerts. Die Gewinnchance gibt es allerdings nicht gratis.
Ob auch das Nominal vollstandig am Ende der Laufzeit zu-
rlickgezahlt wird, hangt vom zugrunde liegenden Basiswert
ab. Die Hoéhe der Rickzahlung ist von der Kursentwicklung
des Basiswerts abhangig: Liegt der Kurs zum Beispiel einer
Aktie per Verfall auf oder Gber dem vorab festgelegten Ba-
sispreis («Strike»), wird lhnen das Nominal in Geld zurlick-
bezahlt. Liegt der Kurs der Aktie jedoch darunter, erhalten
Sie entweder den vorab festgelegten Gegenwert in bar
oder eine Stickelieferung je nach Produktausgestaltung.
In diesem Fall entsteht ein Verlust, wenn die gezahlten
Coupons die negative Kursentwicklung nicht ausgleichen
konnen. Wie bei allen strukturierten Produkten ist auch
hier das Emittentenrisiko zu beachten. Kommt es zu einem
Zahlungsausfall des Emittenten, so missen wie bei konven-
tionellen Obligationen Verluste unabhadngig von der Wert-
entwicklung des Basiswertes in Kauf genommen werden.

Im Unterschied zum GOAL bietet ein Kick-In GOAL zusatz-
lich einen Sicherheitspuffer: Wenn der Basiswert wahrend
der Laufzeit eine definierte Verlustschwelle niemals be-
rihrt oder unterschreitet, werden zuséatzlich zum letzten
Coupon 100% des Nominals per Verfall zurlickbezahlt.
Ansonsten verhalt sich der Kick-In GOAL wie ein gewohn-
licher GOAL.
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Beispiel
Kick-In GOAL auf ABB

Der Kick-In GOAL bezieht sich auf die Industrieholding
ABB. Der Anleger erhélt eine regelméassige, feste Coupon-
zahlung in H6he von 7,11% p.a., und zwar unabhéngig
von der Entwicklung des zugrunde liegenden Aktienkurses.
Bleibt der Kurs der ABB-Aktie wahrend der gesamten Lauf-
zeit immer Uber der Kursbarriere von CHF 11,69 (70% des
Auslibungspreises), erhélt der Anleger per Verfall 100%
des Nominals zurtick.

Falls ein sogenanntes Kick-In-Ereignis stattfindet, verhélt
sich der Kick-In GOAL wie ein gewdhnlicher GOAL: Wenn
der Schlusskurs der ABB-Aktie bei Falligkeit wieder auf
oder (iber dem Auslbungspreis notiert, erhalt der Investor
per Laufzeitende 100% des Nominals in bar zuriickbe-
zahlt.

Falls der Schlusskurs jedoch unterhalb des Ausibungsprei-
ses notiert, wird dem Portfolio des Anlegers die bei Emis-
sion festgelegte Anzahl an ABB-Aktien gemass definiertem
Bezugsverhdltnis gutgeschrieben. Ein Verlust entsteht in
diesem Fall, wenn der Kursverlust aus der Aktie nicht mehr
von den regelméssig gezahlten Couponzahlungen kom-
pensiert wird.

Die detaillierte Produktausstattung ist im jeweils
gliltigen Termsheet schriftlich dargestelit. Bitte
beachten Sie auch die jeweiligen Risikohinweise.

Der SVSP fiihrt dieses Produkt unter
«Barrier Reverse Convertibles» (1230).

SVSP-Risikoeinstufung: (1)(2)3)E(5)6)




Im Laufe der Zeit haben sich in der Kategorie «Optimie- Chancen und Risiken
rung» die unterschiedlichsten Formen und Auspragungen

entwickelt. Beispielsweise sind Kick-In GOALs und Dis- * Optimierung von Renditen bei Seitwarts-
count-Zertifikate wesensverwandt. UBS bietet mit Dis- bewegungen

COUnt‘Zertiﬁkaten Oder BLOCs (BUy Low or CaSh — Kaufe * Outperformance gegenuber Direktinvestment
glinstig oder Bargeld») Investments mit Rabatt an. Der méglich

gewahrte Abschlag wirkt wie ein Sicherheitspuffer oder  Moglicher Sicherheitspuffer bietet teilweisen
Renditevorsprung gegenlber einer Direktanlage in den Schutz

Basiswerten. Wie bei den GOAL-Produkten auch, ist das

Ertragspotenzial auf ein bestimmtes Maximum begrenzt. e Kein Kapitalschutz

Daher eignen sich diese Strukturen insbesondere in Seit- e Verlustgefahr bei abweichender Markt-
wartsmarkten und bieten im Vergleich zur Direktanlage erwartung

die Chance auf eine Ertragsverbesserung. ¢ Renditechancen begrenzt

Beispiel

BLOC auf Zurich Financial Services

Beliebte UBS-Produkte
Bei einem BLOC (Discount-Zertifikat) gehen Anleger mit
einem Vorsprung an den Start. Denn das Produkt gewahrt
anfanglich einen Rabatt auf den Kurs des Basiswertes.
Diesen Vorteil missen Anleger aber in Form einer Gewinn-
begrenzung bezahlen. Ein BLOC, beispielsweise auf die
Aktie der Zurich Financial Services, war bei Emission mit ei-
nem Discount von 14,55% und einer Maximalrendite von
16,94% p.a. ausgestattet. Diese wird erreicht, wenn die
zugrunde liegende Zurich Financial Services-Aktie am Ende
der Laufzeit mindestens auf dem Cap Level von CHF 169.95
notiert. Anleger erhalten in diesem Fall eine Barriickzah-
lung in Hohe des Cap Levels. Falls der Schlusskurs bei Fal-
ligkeit unter dem Cap Level notiert, werden dem Anleger
in diesem Beispiel die Aktien entsprechend dem Bezugs-
verhaltnis von 1:1 geliefert. Ein Verlust entsteht, wenn der
zu Anfang gewahrte Rabatt einen moglichen Kursverlust
nicht mehr kompensieren kann.

GOAL (Geld-oder-Aktien-Lieferung)
Kick-In GOAL

BLOC (Buy Low or Cash)
Express-Zertifikate

Die detaillierte Produktausstattung ist im jeweils
gliltigen Termsheet schriftlich dargestelit. Bitte
beachten Sie auch die jeweiligen Risikohinweise.

Der SVSP fiihrt dieses Produkt unter
«Discount-Zertifikate» (1200).

SVsP-Risikoeinstufung: (D2 QE)®E)

21



Partizipation

Anlageziel «Partizipation»

Produkte der Kategorie «Partizipation» eignen sich fur An-
leger mit mittlerer bis hoher Risikotoleranz, die mit wenig
Aufwand an der Kursentwicklung eines Einzeltitels, Mark-
tes oder Marktsegments teilhaben wollen. Vollstandig und
unlimitiert an der Wertentwicklung eines diversifizierten
Spektrums zu partizipieren, ist der Wunsch vieler Anleger.
Als Privatinvestor ist es allerdings sehr aufwendig und ver-
haltnismassig teuer, sich die Einzelbestandteile, beispiels-
weise eines Indexes, ins Depot zu holen.

UBS erfillt mit der Anlagekategorie «Partizipation» das
Bedurfnis, einfach und effizient eine breit gestreute
Anlage zu erhalten. Insbesondere Tracker-Zertifikate wie
PERLES, Exchange Traded Commodities (ETCs) oder Ex-
change Traded Trackers (ETTs) erlauben es, an der Wert-
entwicklung eines Indexes oder eines Korbes bestimmter
Einzeltitel oder Indizes vollstandig und unbegrenzt zu
partizipieren. UBS hat Tracker-Zertifikate auf die unter-
schiedlichsten Basiswerte im Angebot.

So kénnen Anleger nicht nur die Wertentwicklung von
Aktienindizes nahezu deckungsgleich abbilden, sondern
beispielsweise auch strategische Themen wie Rohstoffe,

alternative Investments oder dynamische Anlagestrategien.

Dariiber hinaus bietet UBS mit «Leveraged PERLES», auch
bekannt als Outperformance-Zertifikate, Anlegern die
Maoglichkeit, ab einem vorher bestimmten Kursniveau

(das sogenannte Strike-Level), Uberproportional und un-
beschrankt von Kurssteigerungen des Basiswertes zu profi-
tieren. An moglichen negativen Kursentwicklungen nimmt
der Anleger wie bei einem gewdéhnlichen PERLES 1:1 teil -
hier gibt es keine Uberproportionale Partizipation

an potenziellen Verlusten.
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Beispiel
Exchange Traded Tracker (ETT)
auf den SMI Total Return Index

Mit dem Kauf von beispielsweise einem Exchange Traded
Tracker auf den Schweizer Leitindex SMI setzen Anleger
auf eine positive Entwicklung der 20 gréssten Konzerne
der Schweiz. Ein ETT bildet die Kursentwicklung des je-
weiligen Basiswerts 1:1 ab. Da es sich bei dem gewdhlten
Basiswert um eine sogenannte «Total Return-Variante»
handelt, kommen die Dividenden der entsprechenden In-
dexmitglieder (Unternehmen) dem Produkt zugute. Dardi-
ber hinaus sorgt der ETT flir eine gute Diversifikation im
Portfolio — Anleger k6nnen hierdurch mit einer Transaktion
problemlos und breit gestreut in den gesamten Index in-
vestieren. Ein weiterer Vorteil ist die Endloslaufzeit des Pro-
dukts. Folglich kann die Haltedauer individuell auf die per-
sénlichen Praferenzen abgestimmt werden. Anleger sollten
bedenken, dass sie nicht nur an steigenden, sondern auch
an negativen Kursbewegungen partizipieren — bis hin zum
Totalverlust.

Die detaillierte Produktausstattung ist im jeweils
gliltigen Termsheet schriftlich dargestelit. Bitte
beachten Sie auch die jeweiligen Risikohinweise.

Der SVSP fiihrt das Produkt unter
«Tracker-Zertifikate» (1300).

SVSP-Risikoeinstufung: (1)(2)3)X)(56)




Eine direkte 1:1-Partizipation auch an méglichen fallenden
Kursen ist freilich nicht jedermanns Sache. Bestimmte An-
leger verzichten nur ungern auf einen Sicherheitspuffer.
Denn vor allem in Seitwartsphasen missen auch fallende
Kurse einkalkuliert werden. In diesem Fall schitzt ein Si-
cherheitspuffer bis zu einem gewissen Grad vor unange-
nehmen Folgen. Unter dem Namen «PERLES Plus» bietet
UBS ein Produkt an, das eine Mindestriickzahlung garantiert,
sofern eine vorab definierte Kursschwelle wahrend der
Laufzeit nie berthrt wird. So sichern sich Anleger bis zu
einer gewissen Grenze gegen Kursverluste ab. Der Clou:
Trotz dieser Teilabsicherung bietet das Produkt das volle
Gewinnpotenzial. Wird wahrend der Laufzeit ein Kick-Out-
Level berUhrt oder unterschritten, entfallt jedoch der be-
dingte Kapitalschutz und die Riickzahlung hangt wie bei
klassischen PERLES von der Kursentwicklung des Basiswer-
tes ab. Anleger partizipieren 1:1 an moglichen Kursge-
winnen — aber ebenso an potenziellen Kursverlusten. Der
SVSP fuhrt PERLES Plus unter «Bonus-Zertifikat» (1320).

Wie bei allen strukturierten Produkten ist auch bei Parti-
zipationsprodukten das Emittentenrisiko zu beachten.
Kommt es zu einem Zahlungsausfall des Emittenten, so
missen wie bei konventionellen Obligationen Verluste
unabhdngig von der Wertentwicklung des Basiswertes
in Kauf genommen werden.

Beispiel
PERLES Plus auf Novartis (Kick-Out-Level 70%)

Mit einem PERLES Plus, auch bekannt als Bonus-Zertifikat,
hat der Anleger die Mdglichkeit, vollsténdig und unbe-
grenzt an der Wertentwicklung eines Basiswertes (hier:
Aktienkurs Novartis) teilzunehmen. Eine Mindestriickzah-
lung von 110% des Austibungspreises erfolgt, wenn die
Aktie von Novartis wahrend der Produktlaufzeit die vorab
definierte Schwelle von 70% des Austibungspreises nie
bertihrt oder unterschreitet. Wird diese Barriere wéahrend
der Laufzeit erreicht oder unterschritten, verhélt sich das
PERLES Plus wie ein gewdhnliches Tracker-Zertifikat und
der Anleger nimmt an méglichen Gewinnen wie auch an
Verlusten der Aktie von Novartis 1:1 teil.

Die detaillierte Produktausstattung ist im jeweils
gliltigen Termsheet schriftlich dargestelit. Bitte
beachten Sie auch die jeweiligen Risikohinweise.

Der SVSP fiihrt dieses Produkt unter
«Bonus-Zertifikate» (1320).

SVSP-Risikoeinstufung: (1 2)3)(G)6)

Chancen und Risiken

¢ Einfach und effizient von einem Markt oder
Trend profitieren

¢ Unbegrenzte Gewinnchance

¢ Bedingter Schutz des Nominals méglich
(Sicherheitspuffer)

¢ Mindestauszahlung in Seitwartsmarkten moglich

e Kein Kapitalschutz
¢ Verlustgefahr bei abweichender Markterwartung

Beliebte UBS-Produkte

e PERLES/Exchange Traded Commodities (ETC)/
Exchange Traded Trackers (ETT)

e Leveraged PERLES

e PERLES Plus

¢ Money-Market-Zertifikate/
Bonds-Basket-Zertifikate
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Hebel

Anlageziel «Hebel»

Mit Hebelprodukten lasst sich mit wenig Kapitaleinsatz in
steigende und fallende Markte investieren. Insbesondere
fur spekulative Anleger hat die (Uberproportionale Teil-
nahme an den Kursveranderungen des Basiswertes ihren
Reiz. Hebelprodukte sind transparent, dusserst effizient
und werden als modernes Handelsinstrument immer be-
liebter. Hebelprodukte eignen sich fur Investoren, die dber-
proportional und gleichzeitig flexibel von den Trends an
den Kapitalmarkten profitieren machten. Mit Produkten
dieser Kategorie konnen Anleger ihre Gewinnchancen
Uberdurchschnittlich steigern, indem sie von einer erwarte-
ten Kursbewegung des Basiswertes um ein Mehrfaches
profitieren, als wenn sie direkt in den jeweiligen Basiswert
investieren wiirden. Auf diese Weise lassen sich selbst ver-
haltnismassig kleine Bewegungen an der Borse effektiv
nutzen. Allerdings: Da sich die Hebelwirkung bei Verlusten
analog entfaltet, sollten Anleger bei Hebelprodukten Uber
eine ausgepragt hohe Risikobereitschaft und gentigend Er-
fahrung verfagen.

Dem Anleger stehen — je nach Praferenz und Strategie —
verschiedene Varianten an Produkten zur VerfUgung. Ne-
ben den klassischen Optionsscheinen (Warrants) erganzen
spezielle Varianten wie Mini-Futures das breite UBS-Ange-
bot. Wie bei allen Hebelprodukten ist die Multiplikator-
funktion Chance und Risiko zugleich. Der Hebel wirkt
namlich in beide Richtungen. Er kann den Gewinn verviel-
fachen, aber auch negative Kursbewegungen bis hin zum
Totalverlust verstarken. Aufgrund der hohen Risiken sollten
grundsatzlich nur erfahrene Anleger Hebelprodukte nutzen.

Auch bei Hebelprodukten ist zusatzlich das Emittentenri-
siko zu beachten. Kommt es zu einem Zahlungsausfall des
Emittenten, so mussen Verluste unabhangig von der Wert-
entwicklung des Basiswertes in Kauf genommen werden.
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Beispiel
Call-Warrant auf SMI Index, Strike 5 600 Punkte,
Laufzeit 20.12.2013

Mit einem Call-Warrant auf den Schweizer Leitindex SMI
hat der Anleger die Mdglichkeit, (iberproportional an ei-
nem moglichen Kursanstieg des Indexes zu partizipieren.
Der Anleger investiert mit dem Call-Warrant nur einen
Bruchteil des aktuellen Kurswertes des SMI Indexes und
setzt auf eine steigende Indexentwicklung. Durch den
geringen Kapitaleinsatz entsteht ein sogenannter Hebel-
effekt. Umgekehrt verursacht der Hebel aber auch eine
Verstarkung von negativen Kursbewegungen bis hin zum
Totalverlust.

Die detaillierte Produktausstattung ist im jeweils
giiltigen Termsheet schriftlich dargestellt. Bitte
beachten Sie auch die jeweiligen Risikohinweise.

Der SVSP fihrt dieses Produkt unter
«Warrantss (2100).
SVSP-Risikoeinstufung: (G 0GEE
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Unter Umstanden kann der Einsatz von Hebelprodukten
aber auch fir sicherheitsbewusstere Charaktere sinnvoll
sein. Durch den eingebauten Multiplikator kénnen sich
namlich mit relativ wenig Kapitaleinsatz Positionen im
Portfolio absichern lassen. So sind beispielsweise konserva-
tive Anleger, die Uberwiegend Obligationen im Portfolio
halten, von einem maglichen steigenden Zinsniveau nega-
tiv betroffen. Dieses verursacht gewdéhnlich sinkende Kurse
bei den Obligationen. Méchten in solch einem Fall Anleger
vor Falligkeit ihre jeweilige Obligation verkaufen, entste-
hen Verluste. Das Szenario «steigende Zinsen, fallende Ob-
ligationenkurse» kann jedoch mit Hilfe von Mini-Futures
(Short), die auf fallende Anleihekurse setzen, gezielt abge-
sichert werden.

Beispiel
Mini-Future (Short) auf CBOT 10Y US Treasury Note
Front Month Future

Mit dem Kauf eines Mini-Futures (Short) bezogen auf US-
Staatsanleihen lasst sich ein Portfolio aus US-Dollar-Obliga-
tionen gegen fallende Kurse bei US-Staatsobligationen ab-
sichern. Erhoht sich das allgemeine Zinsniveau in den USA,
wirkt sich dies tendenziell negativ auf die Kursentwicklung
der in US-Dollar emittierten Obligationen aus und der
Mini-Future (Short) gewinnt an Wert. Anleger, die bereits
Obligationen in US-Dollar in ihrem Portfolio halten, kbnnten
mit Erwerb von Mini-Futures {Short) somit ihre Bestande
absichern.

Die detaillierte Produktausstattung ist im jeweils
glltigen Termsheet schriftlich dargestellt. Bitte

beachten Sie auch die jeweiligen Risikohinweise.

Der SVSP fihrt das Produkt unter

Chancen und Risiken

¢ Uberproportional an Kursbewegungen
partizipieren

Unbegrenzte Renditechance

Auch als Absicherungsinstrument geeignet

Kein Kapitalschutz
Hohe Schwankungsbreite
Schnell eintretender Totalverlust méglich

Beliebte UBS-Produkte

* \Warrants
* Mini-Futures
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Darauf kommt es an.

Mit strukturierten Produkten kénnen Anleger zielgenau
eine gewisse Markterwartung umsetzen. Zu unterscheiden
sind jedoch das Auszahlungsprofil per Laufzeitende und
die Kursentwicklung des strukturierten Produkts wahrend
der Laufzeit. Auf den Wert des Zertifikats wahrend der
Laufzeit wirken dabei neben dem reinen Kursverlauf des
Basiswertes weitere Faktoren ein, die auf das Auszahlungs-
profil am Laufzeitende keinen Einfluss mehr haben wer-
den. Die verschiedenen, wahrend des Lebenszyklus eines
strukturierten Produktes auftretenden Risiken sollen in die-
sem Kapitel beschrieben werden.

Betrachtung per Laufzeitende

Jedes strukturierte Produkt ist in der Regel mit einem Aus-
zahlungsprofil ausgestattet, das heisst, fur jedes Markt-
szenario ist die Ruckzahlung im Vorfeld klar definiert —
vorausgesetzt, das Produkt wird bis zum Laufzeitende im
Portfolio gehalten und es kommt nicht zu einem Zahlungs-
ausfall des Emittenten. Bei Zertifikaten mit begrenzter
Laufzeit kommt der jeweilige Mechanismus zu einer vorab
festgelegten Falligkeit zum Tragen. Dieser auch als Schluss-
fixierungstermin bekannte Stichtag entscheidet, ob das
Kalkul des Anlegers aufgeht und das Produkt die anvisierte
Rendite abwirft.

Einflussfaktoren auf den Kurs eines strukturierten
Produkts wahrend der Laufzeit

Wéhrend der Laufzeit wirken auf ein strukturiertes Produkt
verschiedene Parameter ein. Diese kénnen sich positiv,
aber auch negativ auf den Kurs des strukturierten Produkts
auswirken. Der Kurs eines strukturierten Produkts weicht
wahrend der Laufzeit somit Ublicherweise vom beschrie-
benen Auszahlungsprofil, das zum Laufzeitende gilt, ab.
Samtliche nachfolgend aufgefuhrten Effekte — mit Aus-
nahme des Kurses des Basiswerts — kommen spatestens
per Laufzeitende nicht mehr zum Tragen. Wichtig ist da-
bei, dass die Aussagen fur den jeweiligen Faktor unter der
Annahme gelten, dass die weiteren Einflussgrossen unver-
andert bleiben.
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1. Kurs des Basiswerts

Eine zentrale Rolle fur die Kursentwicklung des strukturier-
ten Produkts wahrend der Laufzeit spielt die Kursentwick-
lung des Basiswerts. Bei Produkten, die auf steigende oder
stabile Notierungen ausgerichtet sind, gilt dabei: Geht der
Kurs des Basiswerts nach oben, nimmt auch der Wert des
Zertifikats zu. Bei Strukturen, deren Kalkul auf fallende No-
tierungen lautet, greift diese Faustformel indes umgekehrt.
Hier wirken sich nach unten zeigende Kurse beim Basis-
wert positiv auf den Wert des Produkts aus. Fur den Fall,
dass sich beim Basiswert eine dem Auszahlungsprofil des
Produkts gegenlaufige Kursentwicklung einstellt, mussen
Anleger wahrend der Laufzeit einen Ruckgang des Pro-
duktwertes hinnehmen.

2. Veranderung der Schwankungsbreite (Volatilitat)
Die erwartete Schwankungsbreite (erwartete Volatilitat)
gilt bei strukturierten Produkten gemeinhin als das «Salz in
der Suppe». Bei dieser Kennzahl handelt es sich um die in
Prozent ausgedrickte erwartete Schwankungsbreite eines
bestimmten Wertpapierkurses. Da die erwartete Volatilitat
ein massgeblicher Einflussfaktor auf den Preis von Optio-
nen ist, spielt sie auch in der Wertentwicklung von struktu-
rierten Produkten eine wesentliche Rolle. Inwiefern sich die
Volatilitat auf den Kurs eines Zertifikats auswirkt, hangt
von der Struktur und dem Typ des Produkts ab. Eine stei-
gende Schwankungsbreite kann daher sowohl positiv als
auch negativ auf den Produktkurs wirken. Erhohte Volatili-
tat wird sich erwartungsgemadss negativ auf die Kursent-
wicklung des strukturierten Produkts auswirken, wenn das
Verlustrisiko hieraus steigt und umgekehrt. Je nach Pro-
dukttyp kann sich die Volatilitat aber auch positiv auf die
Kursentwicklung auswirken.

3. Anderung der Refinanzierungskosten

Grundsatzlich lasst sich sagen, dass sich die Refinanzie-
rungskosten eines Anleiheemittenten aus dem risikolosen
Zinssatz sowie aus der Risikopramie bezogen auf poten-
zielle Zahlungsausfalle des Emittenten (Kreditrisiko) zusam-
mensetzen. Diese beiden Bestandteile kénnen gleichlaufig
sein und sich somit summieren. Sie kénnen aber auch ge-
genlaufig auftreten. Ein Effekt kann durch den anderen
also auch (teilweise oder ganz) kompensiert werden.

Ein haufig genutzter Baustein bei strukturierten Produkten
sind Anleihen (zum Beispiel bei kapitalgeschutzten Produk-
ten). Tendenziell lasst sich sagen, dass mit steigenden Refi-
nanzierungskosten der Kurs einer Anleihe und damit auch
der Kurs eines kapitalgeschutzten strukturierten Produkts
sinkt und umgekehrt.



Anderung des risikolosen Zinses

Der risikolose Zins entschadigt eine risikolose Geldanlage
fur einen gegebenen Zeithorizont. Wenn der Zins steigt, so
sinkt tendenziell der Barwert. Der risikolose Zins hat somit
einen massgeblichen Einfluss auf die Kursentwicklung von
Obligationen. Je hher der Zins ausfallt, desto niedriger
ist der aktuelle Kurs der Anleihe und umgekehrt. Der Kurs
eines beispielsweise kapitalgeschutzten strukturierten Pro-
dukts reagiert entsprechend und wird somit tendenziell
fallen, wenn der risikolose Zinssatz wahrend der Laufzeit
steigt.

Anderung des Kreditrisikos

Das Kreditrisiko eines Emittenten wird unter anderem
durch die Hohe des sogenannten «Credit Spread» reflek-
tiert. Der Credit Spread bezeichnet den Aufschlag bezie-
hungsweise Abschlag auf die Rendite von ausfallrisikobe-
hafteten Anleihen. Grundsatzlich gilt: Je grésser die Credit
Spreads, desto schlechter ist die Bonitat eines Emittenten
und umgekehrt. Eine schlechtere Bonitat lasst die Wahr-
scheinlichkeit eines Zahlungsausfalls steigen. Tendenziell
muss in diesem Fall mit einem sinkenden Anleihekurs ge-
rechnet werden. Dies trifft ebenso auf den Kurs eines bei-
spielsweise kapitalgeschitzten strukturierten Produkts zu.

4. Erwartete Dividenden
Die aus einer Aktie erwarteten Dividendenzahlungen flies-
sen in die Preisbestimmung von Optionen ein. Insofern
konnen sie wahrend der Laufzeit auch Einfluss auf den
Wert von strukturierten Produkten nehmen, wenn es sich
bei ihnen um ein Aktieninvestment handelt. Bei einigen
Zertifikaten verwendet der Emittent die Gewinnausschit-
tungen des zugrunde liegenden Titels, um das Auszah-
lungsprofil zu finanzieren. Beispielsweise ist dies bei BLOC
(Discount-Zertifikat) der Fall. FUr den Verzicht auf die Divi-
dende erhalt der Anleger hier eine zusatzliche Rendite-
chance im Seitwartsmarkt. Sobald sich wahrend der
Laufzeit die an den Terminmarkten gehandelten zu-
kinftigen Dividenden des Basiswertes andern,
wirkt sich dies auf den Wert des strukturierten
Produktes aus. Im Falle des BLOC gilt dabei
grundsatzlich: Erhoht sich die erwartete Ge-
winnausschittung, verliert das Produkt —
und umgekehrt.

5. Einfluss des Zinsniveaus auf die Optionskompo-
nenten

Zu beachten ist auch, dass ein steigender risikoloser Zins
grundsatzlich einen positiven Effekt auf den Wert von Op-
tionen hat, die auf steigende Kurse des Basiswertes aus-
gerichtet sind (Call-Optionen). Umgekehrt fallt der Wert
solcher Optionen, wenn auch das Zinsniveau fallt. Bei
Optionen hingegen, die auf fallende Kurse setzen (Put-Op-
tionen), fuhrt ein steigendes Zinsniveau zu einem fallenden
Optionswert und umgekehrt. Strukturierte Produkte bein-
halten haufig gleich mehrere Optionsbestandteile, die auf
steigende, aber auch auf fallende Kurse ausgerichtet sein
kénnen. Der Einfluss des Zinsniveaus auf einzelne Options-
komponenten kann dabei unterschiedlich stark ausfallen,
gleichlaufig oder auch kompensierend sein. Ob ein positi-
ver oder negativer Einfluss auf den Kurs des strukturierten
Produkts vorherrscht, 1asst sich folglich pauschal nicht be-
antworten. Dies ist abhangig vom spezifischen Auszah-
lungsprofil des gewahlten Produkts. Bei einem BLOC (Dis-
count-Zertifikat) beispielsweise fuhrt ein Ansteigen des
Zinsniveaus tendenziell zu einem Rickgang des Zertifikate-
kurses und umgekehrt.

6. Restlaufzeit

Die bis zur Schlussfixierung verbleibende Zeit kann sich auf
unterschiedliche Weise auf den Wert eines strukturierten
Produkts auswirken. Streng genommen muss dieser Faktor
in Zusammenhang mit den anderen Einflussgréssen, ins-
besondere dem Kurs des Basiswertes, betrachtet werden.
Auch die verbleibende Lange kann sich positiv wie auch
negativ auf die Kursentwicklung des strukturierten Pro-
dukts auswirken. Massgeblich dabei ist die Wahrscheinlich-
keit, wahrend dieser Restdauer Verluste zu erleiden.



Die Devisenmarkte spielen mit

Das Anlageuniversum von strukturierten Produkten ist
geografisch nicht begrenzt. Die einem Zertifikat zugrunde
liegenden Basiswerte kénnen also aus den unterschied-
lichsten Landern und Regionen stammen. Sobald die Wah-
rung des Produkts von derjenigen des Basiswerts abweicht,
gilt es, das Wahrungsrisiko zu beachten. Das heisst, der
Verlauf des massgeblichen Devisenkurses kann sich unab-
hangig von der Kursentwicklung des zugrunde liegenden
Titels auf den Wert des Produkts auswirken. Moglich sind
sowohl| positive als auch negative Wechselkurseinflisse.
Klassischerweise entsteht ein Wahrungsrisiko bei Produkten,
die beispielsweise in Schweizer Franken aufgelegt sind, sich
aber auf eine in US-Dollar berechnete Anlageklasse bezie-
hen. Zu dieser Konstellation kammt es beispielsweise bei
Partizipationsprodukten auf US-Aktienindizes wie S&P 500.
Hier gilt es, fur Anleger neben dem Verlauf des Basiswertes
auch die Kursentwicklung des Devisenpaares US-Dollar
gegeniiber dem Schweizer Franken im Auge zu behalten.
Verliert der US-Dallar gegenlber der heimischen Wahrung
an Wert, drickt dies Ublicherweise auf die Wertentwick-
lung des strukturierten Produktes. Tendiert der Devisenkurs
dagegen nach oben, fahren Halter des Zertifikats zusatzli-
che Wechselkursgewinne ein. Im Jahr 2010 beispielsweise
gewann der S&P 500 12,6% an Wert. Gleichzeitig gab der
US-Dollar gegeniber dem Schweizer Franken jedoch um

annahernd ein Zehntel nach. Die Folge: Halter von in
Franken berechneten Partizipationspradukten hatten
wenig vom Aufschwung an der Wall Street.

Die Losung heisst Quanto

Die Zertifikateindustrie hat eine Maoglichkeit entwickelt,
um das Wahrungsrisiko auszublenden. Die Losung heisst
«Quanto». Diese Abklrzung steht fur «Quantity Adjusted
Option». Beim Quanto-Zertifikat bestehen keinerlei Wechsel-
kurseinflisse. Maglich macht dies ein vom Emittenten in
die Produktstruktur einbezogener Mechanismus. Aller-
dings zieht die Wahrungsabsicherung zusatzliche Kosten
nach sich. Deren Hhe hangt von mehreren Parametern
ab, wie beispielsweise von der Zinsdifferenz, der Korrela-
tion und der Schwankungsbreite (Volatilitat) des Wechsel-
kurses.

Das sollten Sie bedenken

Ob Sie bei einem strukturierten Produkt auf eine Quanto-
Version zurlckgreifen ader nicht, sollte van verschiedenen
Uberlegungen abhdngen. Zunachst gilt es zu bedenken,
dass Quanto-Produkte teurer sein kénnen als Strukturen
ohne Wahrungsabsicherung. Sie kénnen auf das Jahr hoch-
gerechnet durchaus mehrere Prozent an Performance auf-
zehren. Wichtig zu wissen ist, dass bei Quanto-Produkten
im Gegenzug aber auch keine zusatzlichen Gewinne aus
dem Verlauf der Devisenkurse maglich sind.
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Der Produktarchitekt im Fokus

Aus rechtlicher Sicht handelt es sich bei strukturierten Pro-
dukten um sogenannte Inhaberschuldverschreibungen. Im
Falle von Zertifikaten nimmt der Kaufer die Rolle des Glau-
bigers ein, wahrend der Emittent als Schuldner fungiert.
Strukturierte Produkte fallen unter Artikel 5 des Schweizer
Kollektivanlagegesetzes (KAG), sie sind aber keine kollek-
tiven Kapitalanlagen (Anlagefonds) und stellen somit auch
kein vom Gesetzgeber speziell geschiitztes Sondervermé-
gen dar. Beim Zertifikat haftet der Emittent dagegen ledig-
lich mit seinem Vermagen — eine darUber hinausgehende
Besicherung ist grundsatzlich nicht gegeben. Fir Anleger
bringt dieser rechtliche Rahmen einige wichtige Konse-
quenzen mit sich. Mit jedem Kauf eines strukturierten Pro-
dukts ist eine Uber das Marktrisiko hinausgehende Gefahr
verbunden: Der Anbieter ist am Ende der Laufzeit nicht
imstande, die Riickzahlung zu leisten.

Die Benotung der Emittenten

Angesichts des Emittentenrisikos sollten Sie sich vor jedem
Kauf eines strukturierten Produkts ein Bild vom Emittenten
machen. Es gibt aber auch eine Reihe von Kennzahlen,

die Ihnen helfen kénnen, sich ein Bild von der finanziellen
Starke einer Bank zu machen. Der Fachjargon spricht in
diesem Zusammenhang von der Bonitat. Mithilfe von so-
genannten Ratings kann unter anderem die Fahigkeit eines
Schuldners beurteilt werden, aufgenommenes Kapital frist-
gerecht zurlickzuzahlen. Auch wenn die fir die Vergabe
dieser Noten zustandigen Agenturen im Zuge der Finanz-
krise stark in die &ffentliche Kritik geraten sind: An den

Kapitalmarkten gelten Ratings nach wie vor als die zen-
tralen Bonitatsgradmesser. Weltweit gibt es drei grosse
Anbieter fir die Beurteilung von Schuldnern. Dominiert
wird das Geschaft von den beiden amerikanischen Agen-
turen Standard & Poor's (S&P) und Moody's. Europa stellt
mit Fitch Ratings die globale Nummer Drei.

Ein weiterer Indikator fur die Beurtellung der Schuldner-
gualitat kénnen die sogenannten «Credit Spreads» sein.
Der Credit Spread ist ein Aufschlag beziehungsweise Ab-
schlag auf die Rendite van ausfallrisikobehafteten Anlei-
hen. Seine Hohe reflektiert dabei das Kreditrisiko des Emit-
tenten. Grundsatzlich gilt: Je weiter die Credit Spreads,
desto schlechter ist die Bonitdt eines Emittenten und um-
gekehrt. Credit Spreads werden in Basispunkten veroffent-
licht. Sie lassen sich aus dem Markt fur Credit Default
Swaps (CDS) ableiten. Da es bei dieser dynamischen Kenn-
zahl zu hohen Ausschlagen kammen kann, sallte sie nicht
isoliert betrachtet werden. Vielmehr macht es Sinn, bei

der Beurteilung des Emittentenrisikos die Credit Spreads
zusatzlich zu den Ratingnoten der Agenturen ins Auge zu
fassen.

Niitzliche Informationsquellen

Uber das aktuelle Rating von UBS kénnen Sie sich laufend
im Internet unter www ubs.com/ratings informieren. Der
SVSP veroffentlicht auf seiner Homepage eine Reihe von
Informationen zur Bonitat der einzelnen Verbandsmitglieder.
Neben den Ratings zahlen dazu auch die Credit Spreads.
Die Internetadresse lautet wwwsusp-verband.ch (Rubrik
Emittentenbonitat).




Rating — das Notenschema

An den Kapitalmarkten stossen die Aussagen von Ratingagenturen stets auf offene Ohren. Schliesslich sind deren
Urteile fur die Anlagepolitik von Fonds genauso massgeblich wie fir die Refinanzierung von Unternehmen und
Staaten. Bei der Auswahl von strukturierten Produkten kann die Bonitat der Emittenten ebenfalls wichtige Finger-
zeige liefern. Die Agenturen bewerten grundsatzlich das Ausfallrisiko von Unternehmen und Staaten. Die dabei
vergebenen Noten lassen sich in «Investmentbereich» und «spekulativer Bereich» unterteilen.

S&P Moody's Fitch Bedeutung
Investmentbereich
AAL Aaa AAA Emittent/Anleihen verfUgtiverfligen Gber eine ausserordentlich
hohe Kreditqualitat. AAA ist die beste Kreditgualitat.
Al+ Aal Al+ Emittent/Anleihen verflugt/verfigen Gber eine sehr hohe Kreditqualitat.
AL Aal AL
AA- Aa3 AA-
At Al At Emittent/Anleihen verflgtiverfiigen Uber eine hohe Kreditqualitat.
A A2 A
A- A3 A-
BBB+ Baa BBB+ Emittent/Anleihen wirdAwverden mit einer adaquaten Kreditqualitat bewertet.
BBB BaaZ BBB Dies ist die niedrigste Kategarie im «Investment grade»-Bereich.
BBBE- Baa3 BBBE-
Spekulativer Bereich
BE+ Bal BE+ Emittent/Anleihen hat/haben eine schwache Kreditqualitat.
BB Baz BB Dies ist die hachste Kategaorie im «Non-investment gradex»-Bereich.
BB- Ba3 BB-
B+ B1 B+ Emittent/Anleihen hat/haben eine sehr schwache Kreditgualitat.
B B2 B
B- B3 B-
CCC+ Caa’ ccc Emittent/Anleihen hat/haben eine extrem schwache Kreditqualitdt.
CCC Caa2 CC
CCC- Caa3 C
CC Ca RD Emittent/Anleihen weistiweisen ein sehr hohes Ausfallrisiko auf.
C
D C D Emittent/Anleihen ist/sind Ublicherweise bereits in Zahlungsverzug.

Dies ist die niedrigste Kategorie im «Non-investment grade»-Bereich.

GQuelle: UBS Wealth Management Research
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Wenige Schritte

zum Investment nach Wahl.

Im Jahr 2011 feiert eine bahnbrechende Innovation im
Schweizer Markt fur strukturierte Produkte ihren zehnten
Geburtstag. 2001 lancierte UBS den «UBS Investor». Mit
diesem webbasierten Werkzeug ist es moglich, innerhalb
weniger Minuten ein massgeschneidertes Zertifikat zu
kreieren. «UBS Investor» macht es méglich, eine individuelle
Losung gemass lhren personlichen Vorstellungen zu ent-
wickeln. Die Auswahl ist gross: In der Anlageklasse Aktien
setzt UBS den «Equity Investor» ein. Hier stehen mittler-
weile 380 Einzeltitel sowie 30 Indizes zur Verfigung. Be-
reits ab einer Anlagesumme von CHF, EUR, USD oder GBP
10 000 lassen sich beliebte Strukturen wie GOAL, BLOC
oder PERLES Plus realisieren. Neben dem Aktienmarkt bietet
UBS auch massgeschneiderte Losungen im Wahrungs-
bereich an. Der «FX Investor» steht Ihnen ab einer Invest-
mentsumme von USD 50 000 zur Verfigung. Hinsichtlich
der Strukturen kénnen Sie zwischen DOCUs und BLOCs
wahlen. Sie bieten Ihnen interessante Moglichkeiten zur
aktiven Bewirtschaftung von Cash-Positionen. Dabei fallen
keine zusatzlichen Kosten an. Fur die Gebuhren sind einzig
die am Markt Ublichen und von Produktart sowie Basis-
wert abhangigen Konditionen massgeblich. Ihr Kunden-
berater kann die individuellen Ausstattungsmerkmale lhres
strukturierten Produkts entsprechend Ihren persoénlichen
Bedurfnissen frei bestimmen.

FEin Blick, der sich lohnt -
«Equity Investor Marketplace»

UBS erméglicht Ihnen einen unverbindlichen Blick
auf den «Equity Investor».

Unter www.ubs.com/equityinvestor kénnen Sie
sich ausfuhrlich tber die Méglichkeiten dieses inno-
vativen Tools informieren. Die Internetseite bietet
neben allgemeinen Erklarungen einen Uberblick hin-
sichtlich der realisierbaren Wahrungen, Produktarten,
Laufzeiten sowie Basiswerte. Mithilfe einer speziellen
Matrix kénnen Sie sich tber die gerade gultigen Kon-
ditionen informieren. Sie mochten wissen, wie hoch
die Bonus-Rendite beim PERLES Plus auf den SMI aus-
fallt? Kein Problem. «Equity Investor Marketplace»
zeigt transparent das Wechselspiel von Chance und
Risiko. Sollten Sie Fragen haben oder |hr individuelles
Produkt realisieren wollen, hilft Ihnen Ihr UBS-Kunden-
berater gerne weiter.

Der UBS Investor im Internet
www. ubs.com/equityinvestor
www. ubs.com/docu

Equity Investor:
FX Investor:

33



Alle Chancen in [hrer Hand.

Jede Entscheidung muss wohluberlegt sein. Das gilt umso
mehr fur Anlageentscheidungen, die mit einem gewissen
Verlustrisiko verbunden sind. Auch bei strukturierten Pro-
dukten gilt es, vor der Kaufentscheidung ein bestimmtes
Regelwerk zu beachten. Als Orientierungshilfe haben wir
Ihnen hierzu eine Checkliste mit den zehn wichtigsten
Aspekten zusammengefasst.

1. Passt das Produkt zu lhren Anlagebediirfnissen?
Grundsatzlich sollte die Anlagestrategie auf Ihre individuel-
len Bedurfnisse zugeschnitten sein. Haufig lassen sich die
Ertragsziele auch von den persénlichen Lebenszielen ablei-
ten. Mit Anderung Ihrer individuellen Lebenssituation kén-
nen sich auch Ihre Anlagebedurfnisse andern. Bevor Sie in
ein strukturiertes Produkt investieren, sollten Sie sich somit
Uber Ihre persénlichen Anlageziele Klarheit verschaffen.

2. Passt das Risikoprofil des gewahlten Produkts zu
lhrer Risikobereitschaft?

Nicht nur der Aspekt Renditechance sollte Grundlage der
Anlageentscheidung sein. Rendite und Risiko eines Invest-
ments sind immer untrennbar aneinandergekoppelt. Ten-
denziell missen bei héheren Renditechancen auch hohere
Risiken in Kauf genommen werden. Daher gilt es, vor der
Investition zuallererst zu Uberlegen, welches maximale
Verlustrisiko Sie in Abhangigkeit lhrer persoénlichen Risiko-
bereitschaft eingehen kénnen und moéchten. Jedes struk-
turierte Produkt weist ein eigenes Risikoprofil auf, welches
mit lhrer persénlichen Risikoneigung Ubereinstimmen
sollte. Eine hilfreiche Orientierung gibt Ihnen das Kategori-
sierungsmodell, welches jedes strukturierte Produkt ent-
sprechend seinem Auszahlungsmechanismus gruppiert.
Schutz, Optimierung, Partizipation und Hebel unterschei-
den sich auch in Ihrem Chance-Risiko-Profil. Das heisst,
innerhalb einer Gruppe finden Sie Produkte mit ahnlichem
Ertragspotenzial respektive Risiko.

3. Entspricht die Laufzeit des Produkts Ihrem gewahl-
ten Anlagehorizont?

Voraussetzung einer jeden Anlageentscheidung ist die
Wahl des Anlagehorizonts, also der Zeitraum, in dem Sie
bereit sind, auf das gebundene Kapital zu verzichten.
Strukturierte Produkte kénnen mit begrenzter oder auch
mit unbegrenzter Laufzeit ausgestattet sein. Bei einer End-
loslaufzeit kann die Haltedauer unter normalen Marktbe-
dingungen bequem und flexibel auf personliche Praferen-
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zen abgestimmt werden. Achten Sie darauf, dass der Emit-
tent dabei stets die Bereitschaft sowie auch die Fahigkeit
hat, den aktuellen Wert des Produkts zu berechnen und
unter normalen Marktbedingungen fr einen liquiden
Handel zu fairen An- und Verkaufskursen zu sorgen.

Auch strukturierte Produkte mit begrenzter Laufzeit kén-
nen meist liquide gehandelt werden. Allerdings kommt
dem Falligkeitstermin hier eine besondere Bedeutung zu.
Wahrend der Laufzeit kann die Kursentwicklung namlich
vom beschriebenen Auszahlungsprofil abweichen und
durchaus auch einen fur Anleger ungtinstigen Verlauf neh-
men. Bei Produkten mit begrenzter Laufzeit gilt: Wenn Sie
von den Chancen aus dem beschriebenen Auszahlungs-
profil sicher profitieren méchten, sollten Sie sich im Vorfeld
grundsatzlich darauf einstellen, das Produkt bis zur Fallig-
keit zu halten.

4. Kennen Sie den zugrunde liegenden Basiswert?
Der Ruckzahlungswert von strukturierten Produkten kann
von der Wertentwicklung eines oder mehrerer Basiswerte
abhéngen. Wichtig ist somit, sich vor der Kaufentschei-
dung intensiv mit dem Basiswert zu beschaftigen, das
heisst, sich Informationen Uber die zugrunde liegenden
Titel einzuholen und diese zu beurteilen. Um welche Anla-
geklasse handelt es sich? Welche spezifischen Chancen
und Risiken sind mit dem Basiswert verbunden? Welchen
gesamtwirtschaftlichen und speziellen Einflussfaktoren
unterliegt er? Wie sind die aktuellen Einschatzungen un-
abhangiger Analysten? Sind Sie in der Lage, das Entwick-
lungspotenzial gut abzuschatzen? Auch sollten Sie grund-
satzlich beachten, dass mit einem strukturierten Produkt
in einer Aktienanlage mégliche Dividendenzahlungen be-
reits in die Struktur eingerechnet sind und Sie in der Regel
dartber hinaus keinen weiteren Anspruch darauf haben.

5. Beriicksichtigt das Auszahlungsprofil Ihre Markt-
erwartung?

Basierend auf den Informationen zum Basiswert sollten Sie
sich vor der Anlageentscheidung bereits eine klare Markt-
meinung gebildet haben. Wird der Basiswert innerhalb
Ihres gewahlten Zeithorizonts lhrer Meinung nach steigen,
seitwarts tendieren oder gar fallen? Achten Sie darauf,
dass das Auszahlungsprofil Ihres gewahlten strukturierten
Produkts in der Lage ist, Ihre persénliche Markterwartung
passgenau und klar umzusetzen.



Die Checkliste mit den ent-
scheidenden Fragen, die sich
Anleger vor der Anlageent-
scheidung stellen sollten:

1. Passt
das Produkt
zu Ihren Anlage-
bediirfnissen?

2. Passt
das Risikoprofil
des gewdhlten
Produkts zu Ihrer
Risikobereil-
schaft?

3. Enispricht
die Laufzeit des
Produkts Ihrem

4. Kennen gewdhlten Anlage-

Sie den zu- horizont?
grunde liegenden

Basiswert?

5. Bertick-
sichtigt das
Auszahlungsprofil

Ihre Markt-
erwartung?

Nur zu lllustrationszwecken
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6. Kennen Sie alle moglichen Marktszenarien des
Produkts?

Ganz gleich, welche Marktmeinung Sie haben, ein struktu-
riertes Produkt ist in der Lage, diese individuelle Markt-
erwartung passgenau umzusetzen. Entwickelt sich der
Basiswert in die von Ihnen gewdinschte Richtung, soll das
Auszahlungsprofil auch in diesem Marktszenario einen
attraktiven Ertrag erwirtschaften. Doch was, wenn sich der
Basiswert nicht wie erwartet entwickelt? Auch in solchen
ungunstigen Marktsituationen zeigt das Auszahlungsprofil
bereits im Vorfeld klare Ruckzahlungsszenarien auf. Sie
sollten alle erdenklichen Marktszenarien, also positive wie
auch negative Ruckzahlungsméglichkeiten, vor der Anla-
geentscheidung durchdenken. Uber eine maglicherweise
geringer ausfallende Rendite oder auch einen potenziellen
Verlust sollten Sie sich im Vorfeld bereits Klarheit verschaf-
fen und Uberlegen, ob Sie dieses Risiko eingehen kénnen
und mochten.

7. Haben Sie Informationen tiber die Bonitét des
Emittenten eingeholt?

Aus rechtlicher Sicht handelt es sich bei strukturierten
Produkten um sogenannte Inhaberschuldverschreibungen.
Anleger nehmen dabei die Rolle des Glaubigers ein,
wahrend der Emittent als Schuldner fungiert. Wie bei
konventionellen Obligationen auch, muss in diesem Zu-
sammenhang zusatzlich das Ausfallrisiko des Emittenten
berticksichtigt werden. Die Werthaltigkeit des Anlagein-
struments hangt also nicht nur von der Entwicklung des
Basiswertes ab, sondern ebenso von der Bonitat des Emit-
tenten. Auch Produkte mit Kapitalschutz sind vom Emitten-
tenrisiko nicht ausgenommen. Kommt es zu einem Zah-
lungsausfall des Emittenten, so mussen wie bei konventio-
nellen Obligationen Verluste in Kauf genommen werden.

Die Emittentenbonitat kann sich wahrend der Laufzeit

des strukturierten Produkts auch dndern, also verbessern
oder verschlechtern. Erwagen Sie nur solche strukturierten
Produkte, mit deren Emittentenrisiko Sie sich wohlftuhlen.
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8. Passt das Produkt in den Gesamtkontext lhres
Portfolios?

Nicht nur das Risikoprofil Ihres gewahlten Produktes ist fur
Sie massgeblich. Zu beachten ist auch, wie sich durch die
Investition das Rendite-Risiko-Profil Ihres gesamten Portfo-
lios verandert. Grundsatzlich sollte man nicht alles auf eine
Karte setzen. Je nachdem, welche Anlageprodukte bereits
in Ihrem Portfolio enthalten sind, kann das Gesamtrisiko
Ihres Portfolios vermindert, aber auch durch eine beispiels-
weise auftretende Klumpenbildung deutlich verstarkt
werden.

9. Haben Sie alle wichtigen Informationen eingesehen?
Sind Sie sicher, dass Sie alle relevanten Informationen
herangezogen haben? Bei den wichtigsten Informations-
materialien handelt es sich vor allem um die Produktbe-
schreibung, die rechtlich verbindlichen Produktbedingun-
gen (Termsheet) sowie die Broschire «Besondere Risiken
im Effektenhandel». Es ist von grésster Bedeutung, dass
Sie sich genau Uber die allgemeinen Risiken von struktu-
rierten Produkten sowie die das Produkt betreffenden
speziellen Risiken informieren. Auch ist es notwendig, sich
vor jeder Anlageentscheidung mit den steuerlichen Folgen
auseinanderzusetzen. Fur detaillierte Informationen zur
steuerlichen Auswirkung sollten Sie eine unabhdngige
Steuerberatung in Anspruch nehmen. Ferner gilt zu beach-
ten, dass sich das Steuerrecht sowie dessen Anwendung
jederzeit andern kénnen, méglicherweise mit rickwirken-
den Folgen.

10. Sind Sie sicher, dass Sie alles verstanden haben?
Bevor es zum Erwerb des strukturierten Produkts kommt,
sollten Sie sich noch einmal alle zuvor beschriebenen
Punkte verinnerlichen und Uberlegen, ob Sie auch jeden
relevanten Aspekt intensiv Gberdacht haben. Oftmals fih-
ren bereits Details zu grossen Unterschieden in der Produkt-
ausstattung. Sie sollten nur in das von Ihnen gewahlte Pro-
dukt investieren, wenn Sie sicher sind, dass Sie die Funk-
tionsweise sowie alle mit dem Produkt verbundenen Risiken
verstanden haben. Ihr Kundenberater steht Ihnen bei offe-
nen Fragen gerne zur Verfigung.



Die Checkliste mit den ent-
scheidenden Fragen, die sich
Anleger vor der Anlageent-
scheidung stellen sollten: 6. Kennen
Sie alle moglichen
Marktszenarien

des Produkts?

7. Haben Sie
Informationen
tiber die Bonitat
des Emittenten

eingeholt?

8. Passt
das Produkt
in den Gesamt-
kontext Ihres
Portfolios?

9. Haben Sie
alle wichtigen
Informationen
eingesehen?

10. Sind Sie
sicher, dass Sie

alles verstanden
haben?

Nur zu lllustrationszwecken
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Besser informiert.

Dem interessierten Anleger steht eine breite Palette von
Informationskanalen zur Verfigung.

«UBS Keylnvest» -

das Portal der UBS Investment Bank

«UBS Keylnvest» bietet Ihnen neben globalen Marktdaten
auch umfangreiche Informationen zu strukturierten Pro-
dukten und Derivaten der UBS Investment Bank. Die be-
nutzerfreundliche Navigation — vom Markt zum Produkt —
bildet den Standardprozess bei Anlageentscheidungen
nach und fuhrt Sie durch das breite Informationsangebot.
www.ubs.com/keyinvest

«UBS Quotes» — immer im Bild

«UBS Quotes» bietet Ihnen nicht nur Marktdaten von
Blue-Chip-Aktien, sondern zusatzlich eine grosse Auswahl
anderer Finanzinstrumente. «UBS Quotes» gibt Ihnen einen
Uberblick tber die aktuell zur Zeichnung aufliegenden
Produkte und bietet auch einen flexiblen «Product Finder»
fur ausstehende Produkte. www.ubs.com/quotes

Weitere Informationen zu den mobilen Services erhalten
Sie unter www.ubs.com/mobile.

«UBS Equity Investor Marketplace»

Ihr Kundenberater ist in der Lage, Uber UBS Investor ein
strukturiertes Produkt zu kreieren, das auf lhre personli-
chen Bedurfnisse zugeschnitten ist. Uber «UBS Equity
Investor Marketplace» kénnen Sie sich selbst bereits vorab
informieren. Sie finden aktuelle Preisindikationen fr das
breite Angebot von massgeschneiderten Anlageprodukten
im Aktienbereich. Die gezeigten Preise sind indikative Live-
Preise und ertffnen damit eine neue Stufe der Preistrans-
parenz. Der Service soll Innen bei der Informationsbeschaf-
fung sowie bei der Anlageentscheidung helfen.
www.ubs.com/equityinvestor

Generelle Informationen zu strukturierten Produkten
finden Sie unter www.ubs.com/strukturierte-produkte.
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UBS AG
Postfach
CH-8098 Ziirich
www.ubs.com

3 UBS

Dieses Dokument dient ausschliesslich Marketing- und Informations-
zwecken und stellt weder ein Angebot noch eine Empfehlung noch eine
Aufforderung zumn Abschluss einer Transaktion dar und darf nicht als Anlage-
beratung verstanden werden,

Die Informationen stellen keine Beratung dar, auf die sich ein potenzieller
Anleger verlassen sollte. Strukturierte Transaktionen sind komplex und kén-
nen ein hohes Verlustrisiko beinhalten. Vor Transaktionsabschluss sollten Sie
sich daher von lhren Beratern in rechtlichen, aufsichtsrechtlichen, steuerli-
chen, finanziellen und buchhalterischen Fragen im von lhnen fiir notwendig
erachteten Masse beraten lassen und lhre Anlage-, Absicherungs- und Han-
delsentscheide (einschliesslich Entscheide beztiglich der Eignung einer Trans-
aktion) auf der Grundlage lhres eigenen Urteils sowie der Beratung durch
die von lhnen zugezogenen Spezialisten treffen. Sofern nicht ausdriicklich
anders vereinbart, fungiert UBS fir Sie bei keiner Transaktion als Finanzbe-
rater oder Treuhander. Die Bedingungen einer jeden Anlage richten sich aus-
schliesslich nach den ausfuhrlichen Bestimmungen, einschliesslich der Risiko-
erdrterungen, die im Informationsmemorandum, im Prospekt oder in anderen
in Zusammenhang mit der Emission stehenden Dokumnenten des Emittenten
enthalten sind.

UBS Ubernimmt keine Haftung oder Garantie fur Informationen in diesem
Dokument, die aus unabhangigen Quellen stammen. Diese Publikation darf
ohne die vorherige schriftliche Genehmigung von UBS weder kopiert noch
vervielfaltigt werden. In Rechtsordnungen, in denen die Verteilung dieser Pu-
blikation untersagt ist, wurden und werden keine Schritte unternommen.
Bestimmte in diesem Dokument beschriebene Produkte und Dienstleistungen
unterliegen gesetzlichen Einschrankungen und dirfen nicht in allen Landern
vorbehaltlos angeboten werden. Diese Produkte miissen unter Einhaltung
der anwendbaren Verkaufsbeschrankungen in den Rechtsordnungen, in de-
nen sie verkauft werden sollen, angeboten und vertrieben werden. Die Ver-
teilung dieser Publikation in den USA oder an US-Persanen ist untersagt.

@ UBS 2011. Das Schltsselsymbol und UBS gehéren zu den geschitzten
Marken von UBS. Alle Rechte vorbehalten. Erscheint auch in franzosischer,
italienischer und englischer Sprache. Gedruckt im Oktober 2011. 83644D



